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RESUMO

O objetivo desta dissertacdo é identificar o impacto da concorréncia com o setor informal e do
capital estrangeiro sobre a probabilidade de as empresas subornarem, levando em consideragédo
as caracteristicas institucionais, econdmicas e sociais dos paises nos quais as firmas se instalam.
Dentre as caracteristicas das empresas que ja foram alvo de estudos anteriores, o entendimento
sobre o efeito da concorréncia com o setor informal e do capital estrangeiro sobre a
probabilidade de as empresas pagarem propina ainda ndo é definitivo. Com relacdo a
concorréncia com o setor informal, sabe-se que a existéncia de empresas ndo registradas esta
relacionada as caracteristicas fundamentais dos paises, como o baixo nivel de desenvolvimento
econdmico e a existéncia de instituicdes fracas e regulamentacdes pesadas e/ou mal elaboradas
que, por sua vez, estdo relacionadas a niveis elevados de corrupcdo nos paises. Acerca da
variavel de capital estrangeiro, a literatura também diverge sobre qual o seu efeito real sobre a
probabilidade de subornar das firmas, porém, parte dela afirma que as empresas se adaptam a
cultura dos paises nos quais elas se instalam, de forma que subornam na mesma medida que as
empresas locais. Devido a caracteristica hierarquica dos dados, que relaciona variaveis em nivel
de pais e de firma, utilizou-se a regressédo logistica multinivel. Os principais resultados, para a
amostra de 31.222 empresas de 88 paises, indicam que, em média, concorrer com firmas
informais esta associado a um aumento na probabilidade de as firmas subornarem, enquanto
gue empresas de capital estrangeiro ndo subornam nem mais e nem menos que as empresas de
capital doméstico. O nivel de qualidade burocratica, de estabilidade politica e o PIB per capita
dos paises estdo negativamente relacionados com a probabilidade de as firmas subornarem.
Além disso, os resultados também indicam que a crenca, por parte da empresa, de que o sistema
judiciario do pais é justo, imparcial e incorruptivel reduz significativamente as chances das
empresas se envolverem em transac6es corruptas. Ao dividir a amostra em 6 regides, vé-se que
concorrer com o setor informal tem 0 mesmo efeito positivo nas chances das firmas subornarem
em 5 das 6 regides analisadas. Com relacdo ao capital estrangeiro, este € estatisticamente nédo
significativo em todas as regides, enquanto que a melhora na qualidade burocréatica dos paises
reduz a chances de subornar apenas das empresas situadas no Oriente Médio e Norte da Africa.
De forma semelhante, o aumento do PIB per capita esta associado a reducao nas chances das
firmas subornarem apenas no Leste Europeu e Asia Central, e uma maior estabilidade politica
relaciona-se com menores chances das firmas subornarem apenas na Africa e Leste Europeu e
Asia Central. Essas diferencas entre as regides indicam que politicas homogéneas contra a
corrupgéo provenientes de instituicdes internacionais séo pouco eficientes, sugerindo que essas
politicas devem considerar os aspectos regionais para produzirem efeitos mais significativos no
longo prazo.

Palavras-chave: suborno, propina, informalidade, capital estrangeiro, qualidade burocratica



ABSTRACT

The main goal of this dissertation is to identify the impact of competition with the informal
sector and foreign capital on the likelihood of firms bribing, taking into account the institutional,
economic and social characteristics of the countries in which firms settle. Among the
characteristics of companies that have been the target of previous studies, the understanding of
the effect of competition with the informal sector and foreign capital on the likelihood of
companies paying bribes is not yet definitive. With regard to competition with the informal
sector, it is known that the existence of unregistered companies is related to fundamental
characteristics of the countries, such as the low level of economic development and the
existence of weak institutions and heavy and/or poorly elaborated regulations that, in turn, are
related to high levels of corruption in countries. On the foreign capital variable, literature also
diverges on its real effect on the probability of firms bribing, but part of it asserts that firms
adapt to the culture of the countries in which they settle, so that they have the same propensity
to bribe as domestic companies. Due to the hierarchical characteristic of the data, which relates
variables at country and firm level, multilevel logistic regression was used. The main results
for the sample of 31,222 companies from 88 countries indicate that, on average, competing with
informal firms is associated with an increase in the probability of firms bribing, while foreign-
owned firms do not bribe more or less than the domestic ones. The level of bureaucratic quality,
political stability, and country per capita GDP are negatively correlated with the likelihood of
firms bribing. In addition, the results also indicate that the company's belief that the country's
justice system is fair, impartial and incorruptible significantly reduces the chances of companies
engaging in corrupt transactions. When dividing the sample into 6 regions, it is seen that
competing with the informal sector has the same positive effect on the chances of firms bribing
in 5 of the 6 regions analyzed. With regard to foreign capital, this is statistically insignificant
in all regions, while improving the bureaucratic quality of the countries reduces the chances of
bribing only of companies located in the Middle East and North Africa. Similarly, rising per
capita GDP is associated with a reduction in firms ‘chances of bribing only in Eastern Europe
and Central Asia, and greater political stability is related to lower firms' chances of bribing only
in Africa and Eastern Europe and Central Asia. These differences between regions indicate that
homogenous anti-corruption policies from international institutions are not very effective,
suggesting that such policies should consider regional aspects to produce more significant long-
term effects.

Keywords: bribe, informality, foreign capital, bureaucracy quality
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1 INTRODUCAO

Nos paises em desenvolvimento o combate a corrupcdo tem ganhado maior destaque
nos ultimos anos. 1sso se deve em parte a maior visibilidade dada a casos de corrupgdo que
envolvem firmas de diversas nacionalidades e localizadas em diferentes paises, 0 que acaba por
incitar reac@es juridicas globais. Além disso, novas bases de dados que tratam do assunto abrem
0 leque de pesquisas passiveis de serem desenvolvidas tanto por pesquisadores académicos
como por formuladores de politicas (LOHAUS, 2019).

Uma andlise panoramica de duas bases de dados que abordam o tema, o Enterprise
Survey do Banco Mundial e o International Country Risk Guide, indica que mais de 74% dos
paises analisados sofrem com niveis elevados de corrupcdo, sendo que esse percentual € ainda
maior quando se analisa exclusivamente paises de renda baixa e média baixa. Além disso, dados
do Enterprise Survey indicam que 59% empresas que concorrem com firmas informais
acreditam que a corrup¢do é um obstaculo moderado, grande ou severo ao seu desenvolvimento,
contra 47% das firmas que n&o concorrem com empresas informais.

Apesar dos avangos promovidos por estudos que tentam identificar caracteristicas das
empresas e dos paises que podem atuar como possiveis determinantes dos desvios de conduta
das firmas, alguns fatores permanecem pouco tocados pela literatura. Dentre esses assuntos,
estdo as variaveis que tratam da existéncia de um ambiente informal nos setores de atuagdo das
empresas e da influéncia exercida pelo capital estrangeiro na probabilidade das firmas
subornarem. O gap na literatura aumenta quando se pensa em estudos que relacionam essas
variaveis micro com as regras locais e fatores institucionais, socioeconémicas e culturais dos
paises.

Com relagdo a concorréncia com empresas informais, encontra-se na literatura
econbmica trés fatores relacionados ao surgimento desse fenbmeno. O primeiro trata a
informalidade como uma caracteristica de paises em desenvolvimento que desaparecera
conforme estes se tornem mais desenvolvidos (HARRIS e TODARO, 1970; RAUCH, 1991,
LA PORTA e SHLEIFER, 2014). O segundo fator relaciona a ocorréncia de mercados
informais com a existéncia de regulamentacfes pesadas nos paises (DE SOTO, 2000;
DJANKOV et. al., 2002). Por fim, o Gltimo fator traz a ideia de que determinadas empresas
escolhem atuar de maneira informal para evitar regulamentac6es e impostos que reduziriam sua
competitividade e lucratividade (FARRELL, 2004; LEVY, 2008).
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A literatura considera que firmas formais e informais sdo fundamentalmente diferentes,
ou seja, possuem caracteristicas gerenciais, escala e produtividade diferentes (LA PORTA e
SHLEIFER, 2008; GENNAIOLI et al., 2012; LA PORTA e SHLEIFER, 2014). No entanto,
apesar de aparentarem atender estratos diferentes do mercado, pesquisas realizadas pelo
McKinsey Global Institute (MGI) indicam que as vantagens financeiras usufruidas por
empresas informais ao evitar taxas e regulamentacgdes, mais que compensam sua baixa escala e
produtividade.

O meio utilizado para evitar essas taxas e regulamentaces ¢ o suborno, ou seja, as
empresas informais utilizam o suborno como forma de contornar custos (apreensdo de
mercadorias, fechamento de féabricas, etc) e angariar beneficios junto aos agentes corruptos
(BISWAS, 2004; MISHRA e RAY, 2013). De forma geral, se espera que essa pratica, inerente
a existéncia de setores com grande informalidade, esteja relacionada a uma maior propensao
das firmas formais a pagarem propina, tanto para compensar desvantagens competitivas geradas
pela informalidade e pela corrupgdo, quanto para contornar 0s mesmos aspectos burocraticos
gue levam outras empresas a informalidade (MAURO, 1995; BARDHAN, 1997; TREISMAN,
2000).

A literatura que examina a importancia do capital estrangeiro na propensao das firmas
subornarem divide-se em trés correntes principais. A primeira afirma que empresas
multinacionais sdo menos propensas a subornarem devido a possibilidade de sofrerem sangoes
judiciais tanto nos paises em que o pagamento foi feito, quanto em seus paises de origem
(FISMAN e MIGUEL, 2007; CUERVO-CAZURRA, 2008). J4 a segunda linha teorica acredita
que as empresas se adaptam a cultura do pais no qual elas se inserem de forma que, se em
determinado pais € comum as firmas subornarem, as multinacionais que ali se instalarem
também o fardo na mesma proporc¢éao que as empresas domésticas (PUCK, ROGERS e MOHR,
2013; WEBSTER e PIESSE, 2018).

Por fim, a terceira corrente tedrica que analisa a relacdo entre capital estrangeiro e
pagamento de propinas, apresenta evidencias de que em paises onde lacos formais com o Estado
dao as empresas domésticas vantagens que nao se aplicam a novos entrantes, como direitos
contratuais e de propriedade mais seguros, a probabilidade das empresas de capital estrangeiro
subornarem € maior que a das empresas nacionais devido a ideia de que é necessario compensar
as desvantagens legais e regulatérias que as firmas estrangeiras enfrentam em relacéo as firmas
de capital doméstico (HELLMAN, JONES e KAUFMANN, 2000).

Diante disso, o proposito deste estudo é verificar o efeito da concorréncia com empresas

informais e da presenca de capital estrangeiro sobre a probabilidade das firmas subornarem,
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levando em consideragdo que o nivel de estabilidade politica, de qualidade burocrética e de
desenvolvimento econdémico dos paises, medido pelo PIB per capita, podem agir como
moderadores ou potencializadores dos efeitos proporcionados pelas variaveis a nivel de
empresa. Além disso, analisa-se na margem, como variaveis de controle, o tamanho da empresa
e as percepcdes dos agentes a respeito da eficiéncia do sistema judiciario dos paises nos quais
as empresas atuam, ja que a omissdo delas poderia gerar viés nas estimacdes devido a
importancia atribuida a elas pela literatura da area.

A utilizacdo de variaveis em diferentes niveis hierarquicos justifica a adogdo do método
de andlise multinivel, que apesar de frequentemente utilizada em outras areas de pesquisa, até
entdo foi pouco explorado nos estudos relacionados a corrupcao das firmas. Nesse sentido, a
literatura geralmente estuda a corrupcéo a nivel de empresa e corrupcéo a nivel de pais de forma
separada, no entanto, o ambiente no qual a empresa esta inserida é peca fundamental no
processo decisorio das firmas (CHEN, YASAR e REJESUS, 2008).

Considerando os dois niveis de dados usados neste estudo (paises e firmas), o0 modelo
logistico hierarquico serd empregado porque permite sobrepor caracteristicas dos paises com
atributos das firmas e estimar a variancia dentro e entre os grupos simultaneamente. Entre as
vantagens desse método estd o fato dele ndo ter como pressuposto a independéncia das
observacgdes, ja que se espera que as empresas de determinado paises tenham maiores
similaridades entre si, que entre empresas de diferentes paises (HOX, MOERBEEK e VAN DE
SCHOOT, 2010).

Além desta introducao, este trabalho apresenta mais cinco capitulos. O segundo capitulo
faz uma reviséo da literatura sobre a corrupgdo em nivel macro e micro, juntamente com uma
breve analise da literatura empirica. No terceiro capitulo tem-se a apresentagdo de um panorama
geral da corrup¢do, onde a nivel de firma, os dados indicam que empresas que recebem
solicitacbes de suborno elegem a corrup¢do como o principal problema que impede o
desenvolvimento das firmas mais vezes que aquelas empresas que ndo receberam tal demanda.
Além disso, em nivel de pais os dados sugerem que a corrupcao esta inversamente relacionada
com as condi¢bes socioecondmicas predominantes nos paises. A descricdo dos dados e a
estratégia e modelo empirico estdo presentes no quarto capitulo. A quinta parte desta
dissertacdo, analisa os resultados encontrados e no Gltimo capitulo tém-se as consideracGes

finais da pesquisa.



2 LITERATURA RELACIONADA

2.1 Corrupcéo: defini¢Ges, conceitos e classificaces

Nas ultimas décadas a corrup¢do tem sido um assunto frequentemente discutido nas
ciéncias sociais e sociais aplicadas sendo que, existe um relativo consenso com relacao a sua
definicdo. A definicdo mais popular e aceita pela literatura é a mesma utilizada pelo Banco
Mundial (AGUILAR, GILL e PINO, 2000) que trata a corrup¢do como o abuso do poder
publico por parte de agentes do Estado, que se desviam das normas de conduta e padrdes legais

socialmente pré-estabelecidos, para a geracdo de beneficios privados.

Corruption is behavior, which deviates from the formal duties of a public role
because of private-regarding (personal, close family, private clique) pecuniary
or status gains; or violates rules against the exercise of certain types of private
regarding influence. This includes such behavior as bribery (use of a reward
to pervert the judgment of a person in a position of trust); nepotism (bestowal
of patronage by reason of ascriptive relationship rather than merit); and
misappropriation (illegal appropriation of public resources for private-
regarding uses) (NYE, 1967, p. 419).

Rose-Ackerman (2013) aprofunda essa definicdo ao afirmar que corrupgdo € a utilizacéo
pelo agente de sua posicdo, poder discricionario, informacdo e/ou outros recursos da
organizacao para favorecer uma terceira parte e em troca obter vantagens, tais como ganhos
pecuniarios e/ou bens e servigos com valor econémico. Para ser um ato corrupto, no entanto, é
preciso que o servico prestado ou o0 pagamento pelo servico seja ilegal ou contra as normas da
organizacao.

Tal definicdo pode ser analisada tanto pelo lado da oferta, onde ha oferecimento de
“estimulo pecuniario”, quanto pelo lado da demanda, quando um agente solicita propina, por
exemplo (TANZI, 1998). No caso da oferta, uma terceira pessoa, que pode se beneficiar das
acOes do agente, tenta influenciar a decisdo deste ao oferecer a ele beneficios monetérios que
ndo sdo repassados a organizacdo a qual o agente pertence (ROSE-ACKERMAN, 2013).

A analise pelo lado da demanda é também chamada por Mishra (2006) de extorsdo, ou
seja, o cliente paga para receber um beneficio legalmente previsto e para que o agente nédo
distorca uma informacao verdadeira. Isso é o oposto da corrupc¢éo analisada pelo lado da oferta
gue tem o cliente como o individuo que oferece beneficios pecuniarios para que o agente

distorca informacGes, de modo a favorecer o cliente.



17

Weber (2009) ainda define a corrupgdo como um desvio significativo da norma ética
universal, vigente na sociedade, pelo regime de governanca, onde as regras deveriam ser iguais
para todos. Esse desvio resultaria em uma alocacao distorcida, parcial e injusta de recursos
publicos devido as relacdes de natureza particular, ou até mesmo pessoal dos agentes publicos
com outros individuos ou grupos.

Ser exposto como corrupto deveria ser custoso ao agente devido aos riscos de ter que
responder judicialmente por seus atos, além de que, caso seja um oficial eleito, haveriam custos
eleitorais relacionados a popularidade ja que em tese o sistema democratico deveria ter um
efeito restritivo sobre a corrupcdo onde as elei¢cbes dariam aos eleitores uma forma de tirar
lideres corruptos do poder. Todavia, ndo € isso que acontece nos regimes democraticos
modernos onde a populacdo segue elegendo politicos comprovadamente corruptos
(KUNICOVA, 2006).

As atividades relacionadas a Administracdo Publica sdo aquelas que geralmente, estdo
mais associadas a corrupcao, devido principalmente ao monopolio e poder discricionario
inerentes aos atos administrativos (TANZI, 1998). Todavia, a corrup¢do ndo se restringe as
relacBes entre setor publico e privado, mas também esta presente nas interagcdes publico-publico
e privado-privado, tanto no ambiente nacional quanto internacional (LINDGREEN, 2004).

Muitos trabalhos sobre os efeitos da corrupgdo na economia entendem que em um
sistema de corrupgédo que funcione bem, os recursos sao alocados para aqueles que fazem os
maiores pagamentos, ou seja, aqueles que valorizam mais o servi¢co ou bem em questdo. Apesar
disso, ao analisar tal comportamento através de uma visdo sistémica, observa-se que esses
pagamentos ndo sdo capazes de aumentar a eficiéncia do ambito burocratico, visto que
funcionérios corruptos podem modificar e burocratizar o ambiente, de forma a incentivar a
pratica do suborno (ROSE-ACKERMAN, 2006).

Isto posto, Andvig et al. (2001, p. 7) afirma que a corrup¢ao é “a complex and
multifaceted phenomenon with multiple causes and effects, as it takes on various forms and
functions in different contexts (...)”. Assim, 0s atos corruptos podem assumir diversas formas
e apresentar inumeras defini¢Ges e, nesse contexto Brei (1996) separa as vérias defini¢des de
corrupgdo em quatro grupos, de acordo com o foco da defini¢do: (a) no mercado; (b) no
interesse publico; (c) em regulamentagdes formais e; (d) na opiniéo publica.

As definicbes com foco no mercado entendem que atos ilicitos, como o suborno,
permitem que determinados grupos “comprem’ influéncia sobre a elaboracdo e implementacao

de politicas publicas, e consigam representacdo no processo politico. Ou seja, a corrupgédo se
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trata da pratica de “(...) compra de favores de burocratas responsaveis pela formulacdo e
administragdo de politicas economicas do governo” (BREI, 1996, p. 65-66).

Os valores recebidos em troca dos favores, sdo apropriados pelos politicos, eleitores,
burocratas, servidores publicos, entre outros que, como seres racionais, utilizam principios
tipicos de mercado na tomada de decisdo, buscando maximizar seus lucros, levando em
consideracdo as potencialidades e riscos envolvidos nessas transac¢oes (BREI, 1996).

As definicdes centradas no interesse publico envolvem fundamentos ético-morais, onde
a corrupcéo € considerada como um comportamento que foge das normas socialmente aceitas
(FRIEDRICH, 1966). Essa fuga, como ja cogitado anteriormente, € motivada pela busca por
ganho privado em detrimento do coletivo.

Quando pensada com base nas regulamentacdes formais a corrupcéo é definida como a
negligéncia intencional de deveres reconhecidos e 0 abuso de poder para alcancar vantagens
diretamente pessoais (MCMULLAN, 1970). Acéo corrupta é entdo, aquela que viola normas
escritas e ndo-escritas que fazem parte do conjunto de finalidades e deveres de um 6rgéao publico
(LEYS, 1965).

As definicdes centradas na opinido publica sdo de natureza social e envolvem as diversas
opinides dos agentes sobre quais atos devem ser considerados corruptos (HEIDENHEIMER,
1970). Disso surgem trés diferentes classificacOes para a corrupcéo: (a) corrupcao branca, (b)
corrupgéo negra e (c) corrupgao cinza.

A corrupcao branca € aquela que é reprovada por lei, porém a sociedade se mostra
tolerante com relacéo a ela ou nem ao menos a considera como “moralmente questionavel” de
forma que ndo ha um apoio sélido com relacdo a sua necessidade de puni¢do. Speck (2000)
acredita que é essa divergéncia entre a norma legal e a visdo da sociedade que explica a
probabilidade de os individuos participarem de atos corruptos. Ou seja, a probabilidade de a
norma ser obedecida serd maior se ela for socialmente aceita.

Na corrupcao negra, tanto a lei quanto a norma social coincidem e existe pela maioria
um consenso de que tal ato é indesejavel e deve ser punido. J& 0s atos corruptos que se encaixam
no conceito de corrupgdo cinza, sdo considerados por Heidenheimer (1970) como 0s mais
dificeis de definir e detectar e por isso, seria também o tipo mais destrutivo para o sistema
democratico. Atos de corrupcdo cinza sdao frequentemente analisados de forma controversa,
onde alguns setores da sociedade querem a punigéo de tal ato, enquanto outros nao.

Além da divisdo dos conceitos de corrupgdo com base na sua caracteristica central, a

corrupcdo também pode ser classificada em corrupcdo de baixo e alto nivel. Para Rose-
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Ackerman (2006) a corrupcdo de alto nivel pode ter efeitos nocivos importantes para o
funcionamento da economia e, além disso, ela pode se apresentar de trés diferentes maneiras.

A primeira forma de apresentacdo da corrupcdo de alto nivel seria através da
organizacdo de parte do setor publico para que este se torne uma maquina de rent-seeking. A
segunda forma, se refere a existéncia de um sistema eleitoral corrupto, com o dinheiro
determinando o resultado final.

A terceira variedade de corrupcdo de alto nivel se refere ao envolvimento do governo
em grandes projetos e/ou transferéncias de ativos, com o potencial de gerar impacto
significativo sob a riqueza de empresas domésticas ou estrangeiras, nos quais politicos de alto
nivel podem utilizar sua influéncia para receber propinas de empresas envolvidas nessas
transacdes (ROSE-ACKERMAN, 2006).

A corrupcdo de baixo nivel envolve funcionarios de menor escaldo e acontece onde
existe regulamentacfes basicas que sdo vistas por esses individuos como oportunidades para a
geracgdo de beneficio pessoal. Esse tipo de corrupcdo pode levar a ineficiéncias no provimento
de servicos publicos e a uma distribuicdo injusta de beneficios escassos, além de possivelmente
encorajar oficiais do governo a criarem empecilhos burocraticos (MAURO, 1996; ROSE-
ACKERMAN, 2006).

O suborno de funcionarios publicos de baixo escaldo para acelerar processos de emissao
de licencas e autorizacOes € um exemplo classico de corrupcao de baixo nivel. Nesses casos,
autores defendem que a corrupcgdo serve para grease the wheels ou, lubrificar as engrenagens
das instituicbes quando a qualidade institucional é baixa (LEFF, 1964; HUNTINGTON, 1970;
BOLOGNA, 2017).

A corrupcdo nesse sentido também pode ser considerada como speed money, ou seja,
tem o propdsito de acelerar processos administrativos e obter servigos publicos sem esperar
muito tempo nas filas. Isso leva em consideracdo a ideia de que o preco atribuido ao tempo
difere entre os agentes e por isso, aqueles que atribuem valor mais alto a ele ofereceram dinheiro
aos servidores publicos para acelerar processos e economizar tempo. Nesse contexto, 0
pagamento de subornos seria um método eficiente para melhorar a alocagéo do recurso tempo
(LUI, 1985).

Esses argumentos que entendem a corrupgdo como um facilitador burocrético eficiente
apresentam problemas claros e vastamente abordados na literatura moderna sobre corrupgé&o.
Um desses problemas se refere as lentiddes burocréaticas que podem ser causadas, agravadas e
perpetuadas pela corrupcdo, ou seja, tais procedimentos administrativos passam a ser moldados

especialmente para facilitar o rent-seeking (BARDHAN, 1997). O mesmo também ¢é valido



20

para o speed money, que ao invés de acelerar 0 processo, pode causar outros atrasos
administrativos como forma de atrair mais subornos (MYRDAL, 1968).

Além disso, se a corrupcao esta impregnada nos habitos sociais, pode-se considera-la
como “sistémica”, ou seja, ela se torna norma na sociedade ao invés de uma excecao e, diante
de tal comportamento a Unica maneira de modifica-lo seria atraves de um ajuste consideravel
nas expectativas dos agentes, o que ndo é tarefa facil. Assim, nesses casos a corrupcéo acaba
por consumir recursos publicos, reduzir o crescimento econdmico e pode afetar até mesmo a
elaboracdo e implementacdo de politicas e regulamentacdes criadas pelo Estado (ABRAMO,
2000).

2.2 Por que as empresas pagam propinas?

As empresas, para operarem legalmente, devem passar por diversos procedimentos
junto a Administracdo Publica, e esses procedimentos frequentemente sdo burocraticos e
demorados, o que abre espaco para a pratica de rent-seeking por parte dos agentes publicos. O
suborno é produto de uma relacdo de barganha entre dois agentes, sendo que tal pratica pode
ser ativa, como um mecanismo estratégico para influenciar a tomada de decisdes, ou passiva,
utilizada defensivamente para evitar penalidades (WU, 2005).

Jain (2001) afirma que sdo necessarias trés condi¢cdes basicas para que o suborno
aconteca. Primeiro, o servidor publico precisa estar em uma posi¢édo de influéncia com elevado
poder discricionario para execuc¢do, criacdo e/ou interpretacdo das normas. Segundo, esse poder
discricionario deve ser capaz de produzir renda e, terceiro, a probabilidade de ser punido por
tal comportamento deve ser baixa o suficiente de forma a ndo desestimular os agentes que
praticam tal ato.

O poder discricionario surge do poder de monopolio que os servidores publicos possuem
na inspecdo e autorizacdo de diversas atividades criadas pelas regras e regulamentacdes dos
paises. O nivel do poder discricionario se eleva caso 0s processos administrativos ndo sejam
transparentes e se autorizacOes e/ou inspec¢des s possam ser feitas por um anico individuo, sem
competicdo ou oportunidade de revisdo justa das decisdes. Isso aumenta as oportunidades de
extracdo de propinas pelos agentes publicos que tém em maos, o poder de decisdo e de criagdo
de novos obstaculos, que podem afetar diretamente o futuro das empresas (TANZI, 1998).

Para Khan (2006) a pratica de rent-seeking por parte dos funcionarios publicos gera dois
tipos de custos econdmicos. O primeiro é o custo de rent-seeking que esta relacionado (i) aos

recursos utilizados para buscar oportunidades de extracdo de renda e para encontrar formas de
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contornar as regulamentacdes desenvolvidas para inibir essa pratica, (ii) aos recursos que antes
seriam investidos em atividades produtivas, mas que passardo a ser utilizados como suborno e,
(iii) aos recursos que os funcionarios publicos devem dispender para manter suas posi¢oes nos
setores administrativos corruptamente rentaveis.

O segundo custo intrinseco a préatica de rent-seeking por servidores publicos é o custo
social relacionado as restricGes desnecessarias criadas para facilitar e ampliar o rent-seeking, e
que reduzem a eficiéncia econémica e 0 bem-estar social. Essa pratica atinge com maior forca
as camadas mais pobres da sociedade, principalmente em paises em desenvolvimento,
ocasionando um aumento nos indices de percepcao da corrupgdo (KHAN, 2006).

Esses efeitos negativos da corrupcdo sob o bem-estar social e as variaveis
macroeconémicas levaram a criacao de legislacdes, convencdes e tratados, tais como:

e Convencdo sobre o Combate da Corrupcéo de Funcionarios Publicos Estrangeiros em
Transacbes Comerciais Internacionais da Organizacdo para a Cooperacdo e
Desenvolvimento Econémico (OCDE);

e Convencdo Interamericana Contra a Corrupcdo da Organizacdo dos Estados
Americanos (OEA);

e Convencdo das NacGes Unidas contra a Corrupcéo;

e Foreign Corrupt Practices Act (FCPA) nos Estados Unidos.

Além das consequéncias judiciais prometidas pelas regulamentacdes que visam o
combate a corrupcao, Gardberg, Sampath, e Rahman (2012) argumentam que o envolvimento
de empresas em escandalos de suborno poderia infligir danos a reputacdo das empresas, que
afetariam inclusive o valor de suas acGes no mercado. Karpoff, Lee e Martin (2017) no entanto,
constataram em seu estudo de caso que, se uma empresa combina acusacfes de suborno com
acusacOes de fraude financeira, as perdas relacionadas as acfes judiciais se devem mais as
acusacdes de fraude que as acusacdes de suborno, ja que essa Ultima tém efeito pequeno ou
nulo sob a reputacdo das empresas

Além disso, Karpoff, Lee e Martin (2017) afirmam que o nivel de confianca depositado
nessas empresas pelas pessoas também ndo é afetado pelas acusagdes de suborno, porém, ha
sim a ocorréncia de trés tipos de custos diretos, que podem atingir valores significativos e afetar
o funcionamento da empresa, como: multas e san¢des penais, gastos legais e com investigagéo

e gastos com monitoramento.
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In this regard, bribery is more like an environmental violation and less like
consumer or financial fraud. Bribery charges do not by themselves “... lead
to irreparable economic hardship and reputational damage that may adversely
affect the overall stability and competitiveness of any business,” as is claimed
by critics of anti-bribery enforcement activities. At times, firms that are
targeted by bribery enforcement actions experience large direct costs,
especially in the form of large regulatory fines and penalties. On average,
however, the bribery charges do not harm the firm’s business relationships
with its customers, suppliers, or investors. That is, the firm’s counterparties
tend to care if the firm’s financial statements are misrepresented. But they do
not, in general, alter their willingness to do business with the firm when it is
caught bribing (KARPOFF, LEE e MARTIN, 2017, p. 40).

Apesar da ilegalidade envolvida, pode ser inevitavel para a empresa o pagamento de
propinas ja que, em um pais de corrupcao sistémica, ela correrd o risco de perder espago no
mercado se ndo operar de acordo os padrfes sociais ali existentes. No entanto, independente
desses pagamentos ilicitos resultarem em ganhos de curto prazo, no longo prazo eles se
transformaram em um custo extra aos investimentos uma vez que os ganhos serdo cancelados
quando todas as firmas passarem a fazer 0 mesmo pagamento para serem capazes de continuar
atuando no mercado (L1 e OUYANG, 2007).

Em seu modelo, Li e Ouyang (2007) demonstraram que se todas as empresas decidem
subornar agente publicos, o nivel de corrup¢édo ira aumentar no pais o que, por sua vez, reduzira
o0 nivel de bem-estar de todos. Por outro lado, caso a empresa decida ndo pagar propinas, sua
competitividade pode ser afetada, a ndo ser que todas as empresas tomem a mesma atitude, o
que é improvavel se o enforcement nao for eficiente e suficiente.

O processo licitatorio, ou seja, a compra de bens e servicos de empresas privadas pela
administracdo publica, € um setor particularmente vulneravel a intervengdes que envolvam o
pagamento de propinas. Nessa atividade as empresas privadas submetem ofertas de venda para
0 objeto de licitacdo, no entanto, para participar do processo licitatorio € preciso respeitar um
conjunto de regras que definem as condicBes e caracteristicas das empresas que podem se
habilitar para a concorréncia e também, quais serdo os critérios de escolha da vencedora
(ABRAMO, 2003).

Essas caracteristicas das licitagbes, combinadas com um elevado grau de
discricionariedade dos agentes e a existéncia de um sistema de enforcement insuficiente, podem
gerar oportunidades para a extragdo de rendas ilicitas (ABRAMO, 2003), seja pelo
oferecimento de suborno a um funcionario publico para que este permita a habilitagdo de uma
empresa que outrora ndo poderia participar da concorréncia, ou até mesmo para que ocorra a

desabilitacdo de outras empresas de modo a favorecer a responsavel pela oferta de suborno, ou
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ainda pela solicitagcéo de suborno a empresas para que estas possam participar da licitagéo, ou
seja, para que receba um beneficio que é legalmente previsto.

Dentre os trabalhos empiricos que buscam investigar os determinantes da corrup¢éo em
nivel de firma, diversas varidveis das empresas sdo consideradas, tais como o género do CEO,
o tamanho da firma, sua taxa de crescimento, estrutura organizacional, sistema de governanca,
origem do capital, entre outras caracteristicas (BESLEY e MCLAREN, 1993; SGREIDE, 2004;
TULIAO e CHEN, 2017).

E importante levar em consideracio que o desenvolvimento das empresas depende
também do ambiente no qual ela esta instalada e atua, sendo assim, varidveis a nivel de pais
também deverdo ser consideradas na busca pelos determinantes da corrupcdo em nivel de firma,
tais como o nivel de investimento dos paises, o PIB per capita, sistema politico vigente, entre
outros fatores econémicos, populacionais e institucionais (MAURO, 1996; TANZI, 1998;
HUNT, 2005).

2.3 Revisdo da literatura acerca dos determinantes da corrupgao
2.3.1 Aspectos da corrupgdo em nivel de pais

Estudos empiricos, realizados ao longo das 3 ultimas décadas, analisam 0s possiveis
fatores que afetam o nivel de corrupcdo nos paises e buscam encontrar causalidade entre os
indices de corrupcdo e um grande nimero de potenciais variaveis explicativas, algumas das
quais estdo exemplificadas no Quadro 2 no Apéndice A. Porém, dada a predominancia da
perspectiva econdmica nas pesquisas relacionadas a corrupcao, as analises que buscam avaliar
o efeito do desenvolvimento econdmico sobre os niveis de suborno dos paises sdo fartas.

De forma geral, estudos empiricos frequentemente encontram uma relacdo
estatisticamente significativa negativa entre crescimento econdmico e corrup¢éo, tanto em nivel
de pais, como em nivel de empresa (MAURO, 1995; WEBSTER e PIESSE, 2018). As
justificativas para tal associacdo geralmente estdo relacionadas & ideia de que com o
desenvolvimento econdmico as condi¢des socioecondémicas melhoram e os niveis de educagéo
se elevam, 0 que torna as pessoas menos propicias a serem condizentes com comportamentos
ilicitos (BARDHAN, 1997; TREISMAN, 2000).

Os agentes publicos também possuem um papel importante nos assuntos relacionados a
corrupgao e por isso, diversos estudos buscaram analisar se o salario pago a eles é um

determinante importante para o grau de corrup¢do predominante na sociedade (MAURO, 1996;
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TANZI, 1998). Nesse sentido, para Wei (1999), seria insensato dar as pessoas poder, pagar a
elas salérios baixos, e esperar que estas ndo usem seu poder para gerar ganhos pessoais, 0 que
o0 leva a concluséo de que salarios altos seriam possiveis redutores do nimero de atos corruptos.

Fala-se aqui especificamente da quantidade de atos e ndo do valor associado a eles
porque com o aumento dos salarios, aumentaria o custo de oportunidade de se perder tal cargo,
0 que por sua vez, aumentaria o valor das propinas (TANZI, 1998). Nesse sentido, 0 estudo
empirico desenvolvido por Van Rijckeghem e Weder (1997), usando dados de 25 paises em
desenvolvimento para os anos de 1982 a 1995, mostra que, ao empregarem dados de corte
transversal, existe uma relagdo estatisticamente significativa entre corrup¢éo e os salarios pagos
aos agentes publicos, no entanto, seria necessario um aumento muito elevado dos salérios para
reduzir a corrupgdo a niveis minimos.

Outro fator que pode influenciar o grau de corrup¢do dos agentes publicos é a forma
como estes sdo recrutados e promovidos. Se no pais, atos de nepotismo, patronagem e venda de
cargos publicos € uma préatica comum, fica implicito na relacdo que o sucesso desses agentes
depende de suas conexdes pessoais e da corrupcdo, e nao do mérito relacionado ao trabalho que
realiza e a sua conduta moral, o que os deixa vulneraveis a perpetuar a corrupgdo presente em
seu ambiente (WEI, 1999).

Tal ideia é o alvo de estudo de Rauch e Evans (2000) que, ao analisar descritivamente,
pelo método dos minimos quadrados ordinarios, dados de 35 paises sobre o nivel de mérito
associado aos processos de recrutamento e promocdo dos agentes publicos, encontraram
resultados que indicam que quanto menos 0s processos de recrutamento e promoc¢do forem
baseados no mérito, maiores serdo os niveis de corrupcéo ali presentes.

Com base nesses argumentos, sabe-se que 0s baixos salarios e as formas de
recrutamento sem base em mérito ddo aos agentes publicos a motivacdo para a préatica de atos
corruptos, porém, tais atos, em sua maioria, seriam inconcebiveis caso estes agentes ndo fossem
dotados de poder discricionario que da a eles autoridade administrativa para escolher entre
varias opgoes possiveis (MEDAUR et al., 2008).

A érea de tributacdo da administracdo publica é frequentemente citada como uma das
areas mais dotadas de discricionariedade e sujeita a atos de corrupgédo, principalmente devido
as dificuldades de compreensdo das leis e pela discricionariedade existente na escolha dos
grupos e individuos favorecidos por incentivos fiscais e dos grupos que serdo submetidos as
auditorias (TANZI, 1998; ROSE-ACKERMAN, 1998; WEI, 1999; TREISMAN, 2000). Essas
decisbes frequentemente possuem alto valor monetario para empresas e individuos, o que 0s

tornam propensos a intervir nas decisdes para obter resultados favoraveis (TANZI, 1998).
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Sendo essa intengéo clara por parte dos agentes privados, quanto maior for o poder
discricionario dos agentes publicos, maior a probabilidade do ato corrupto ocorrer (WEI, 1999).
Essa relacéo foi identificada em estudos empiricos realizados por Mauro (1995), para 67 paises
com dados dos anos de 1980 a 1983, e Kaufmann e Wei (1999), que trabalharam com 3
diferentes pesquisas realizadas por instituicdes reconhecidas mundialmente, entre 1996 e 1997.
Ambos os estudos encontraram uma relagdo positiva entre os indices de corrupcdo e de
regulamentacdo governamental.

Essas relacdes confirmam o que é uma das principais fontes de corrupcao: as leis e
regulamentagdes mal elaboradas (MAURO, 1995, KAUFMANN e WEI, 1999;
LAMBSDORFF, 2006). Outros estudos empiricos também trazem evidéncias dessa relagao ao
identificar que quanto maiores forem as barreiras a entrada nos mercados (BROADMAN e
RECANATINI, 2001), o numero de dias Uteis para obter uma licenca de funcionamento
(SVENSSON, 2005) e o nimero de procedimentos a serem realizados e 0 tempo e custo
requeridos para iniciar um novo negdcio (DJANKOV et al., 2002), maior serd o nivel de
corrupcao desse pais.

Nesse sentido, Lambsdorff (2006) entende que leis e regulamenta¢des ruins, assim como
um ambiente politico instavel, aumentam o poder discricionario dos agentes publicos. Isso, por
sua vez, eleva o nimero de oportunidades de extracdo de propinas pelos servidores que tém em
maos o poder de decisdo e de criacdo de novos obstaculos que podem afetar diretamente o
futuro das empresas (TANZI, 1998).

Com relacdo ao efeito da instabilidade politica sobre os niveis de corrupcdo dos paises,
Damania, Fredriksson e Mani (2004) afirmam, e confirmam suas posi¢des ao utilizar em seu
estudo dados de corte transversal, que a instabilidade politica reforca a préatica corrupta por
parte das empresas. Segundo 0s autores, isso acontece porque, onde hé instabilidade politica,
as instituicdes que monitoram e garantem o respeito as leis sdo fracas, o que torna os efeitos da
corrupcao mais perversos. Yin, Xu e Li (2003) e Opper (2005) também testaram a relagdo entre
qualidade institucional e corrupgdo nos paises, e encontraram evidencias de que em paises em
transicdo a existéncia de ambientes institucionais fracos e pouco desenvolvidos, caracterizados
por baixo enforcement, legislacdo precéria e instabilidade politica, s&o terrenos férteis para a
corrupgéo.

Apesar dessa influéncia da discricionariedade, instabilidade politica e qualidade das
instituicdes no nivel de corrupcéo dos paises, poucas evidéncias relacionam o mesmo efeito ao
tamanho do setor publico. Enquanto a fé no poder autorregulador dos mercados indica que a

corrupc¢éo pode ser contida atraves da reducéo do setor publico, LaPalombara (1994) e Gerring
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e Thacker (2005) ndo encontraram em seus estudos empiricos sinais dessa relacdo que apenas
se mostrou estatisticamente significativa quando testada em paises com renda elevada
(GRAEFF e MEHLKOP, 2003).

Lambsdorff (2006) cita que tais resultados estatisticamente nao significativos podem
estar relacionados a problemas de causalidade reversa, ou seja, ndo é a minimizacao do setor
publico que diminui a corrupgdo, mas sim a corrupg¢ao que reduz o or¢gamento do governo e faz
com que ele reduza sua participacdo na economia. Uma das causas dessa reducéo, e que foi
alvo de diversos estudos empiricos com resultados estatisticamente significativos (TANZI e
DAVOODI, 1998; JOHNSON, KAUFMANN e ZOIDO-LOBATON, 1998; KAUFMANN e
WEI, 1999; FRIEDMAN et al., 2000) é a queda na arrecadacdo de impostos devido aos
elevados niveis de corrupcdo presentes nos paises. O impacto negativo da corrupcdo no
orcamento dos governos foi testado empiricamente e comprovado por diversos pesquisadores,
entre eles Elliott (1997), Montinola e Jackman (2002) e Adsera, Boix e Payne (2003).

Outro fator apontado como um aspecto importante das interaces que envolvem atos de
corrupcdo é a eficiéncia judiciaria. No decorrer de um ato corrupto, os agentes publicos podem
desrespeitar inimeras leis e, por isso, a probabilidade de ser legalmente responsabilizado por
tal transacdo e o tamanho da pena a ser aplicada, sdo elementos importantes no processo
decisorio (TANZI, 1998). Nesse sentido, cada agente pesa na margem, 0s beneficios e 0s custos
de tal prética, ao tomar a decisdo de demandar ou aceitar suborno (LEE, OH e EDEN, 2010).
Com isso, levando em consideracdo a analise classica de prevengdo de crimes realizada por
Becker (1968), ceteris paribus, espera-se que 0 aumento nas penalidades impostas aqueles que
forem responsabilizados legalmente por atos de corrupcdo reduza a incidéncia de tais
transacOes. No entanto, isso s6 é possivel se 0 pais possuir um sistema judiciario eficiente capaz
de identificar, julgar e punir imparcialmente, sem interferéncias externas, tais infracées (WElI,
1999; TREISMAN, 2000).

2.3.2 Aspectos da corrupcdo em nivel de empresa

Os fatores que afetam a deciséo das empresas de se engajarem ou ndo em transagoes
corruptas sdo alvos de importantes estudos empiricos. Entre esses estudos estdo 0s que avaliam
0 comportamento de empresas com capital estrangeiro em situagdes que envolvem o pagamento
de subornos. Nessas situacdes a literatura fornece trés visdes que competem entre si, onde a
primeira afirma que o capital estrangeiro reduz a ocorréncia de propina nos paises em que se

instalam, a segunda sustenta a ideia de que as empresas com capital estrangeiro se adaptam a
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cultura do novo pais (PUCK, ROGERS e MOHR, 2013; WEBSTER e PIESSE, 2018) e a
terceira linha tedrica afirma que nos locais onde as empresas domeésticas possuem ligacGes
formais fortes com o Estado, que da a elas direitos de propriedade e contratuais mais fortes em
relacdo as empresas entrantes, as empresas estrangeiras pagarao mais propina que as firmas
domeésticas para compensar tais desvantagens (HELLMAN, JONES e KAUFMANN, 2000).

Com relagéo ao primeiro argumento, acredita-se que empresas de capital estrangeiro
estejam comprometidas com mais restricbes legais que aquelas de capital doméstico, isso
porque tais empresas se submeteriam tanto as leis de seu pais de origem quando a dos paises
nos quais o investimento esta sendo direcionado. Adicionalmente, espera-se que empresas com
capital estrangeiro recebam mais pressao por parte dos acionistas para que mantenham uma
conduta coorporativa responsavel, principalmente através da adoc¢édo de codigos de conduta que
abordam, entre outras coisas, 0 compromisso com o combate as praticas ilicitas (HELLMAN,
JONES e KAUFMANN, 2000; RODRIGUEZ, UHLENBRUCK e EDEN, 2005).

Além disso, Lee, Oh e Eden (2010), usando dados de 3119 firmas de 61 paises para o
ano de 2000, encontraram evidéncias de gque por terem, em comparagdo com as empresas
domeésticas, maior poder de barganha (SVENSSON, 2003; HAKALA, NORBACK e
SVALERYD, 2008), melhores oportunidades alternativas de investimentos (KOGUT e
KULATILAKA, 1994) e menor conhecimento acerca do sistema de propinas vigente na regido
onde estd instalada (RODRIGUEZ, UHLENBRUCK e EDEN, 2005), as empresas
multinacionais pagam quantidades menores de suborno.

O estudo empirico realizado por Hellman, Jones e Kaufmann (2000) no entanto, refuta
esse argumento ao constatar, em sua amostra para 22 economias em transi¢do, que empresas
estrangeiras com headquarters no exterior tém maior propensdo a pagar propina do que
empresas domeésticas, visto que a Gltima, por possuir lacos historicos com o Estado contam com
direitos de propriedade e contratuais mais seguros. As empresas estrangeiras, por sua vez,
buscam compensar essas desvantagens que encontram no campo legal através da corrupcao.

Puck, Rogers e Mohr (2013) procuram resolver esse impasse com um novo estudo
empirico, que analisa dados de 173 multinacionais que atuam em 6 paises emergentes, e
encontram fortes evidencias de que as empresas moldam suas estratégias de forma a se
adaptarem aos riscos, costumes e praticas especificas da nova localizacdo. Apesar de Puck,
Rogers e Mohr (2013) nédo se concentrarem especificamente em seu artigo em fatores como a
corrupcao, Webster e Piesse (2018) se basearam nessa ideia e, ao utilizarem dados a nivel de
empresa para 41 paises emergentes, constataram que firmas com capital estrangeiro se adaptam

as préaticas locais e por isso apresentam um comportamento neutro com relagdo ao pagamento
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de propinas, ndo sendo nem mais e nem menos propensas a se envolverem em tais transagoes
que as empresas domeésticas.

A concorréncia com firmas informais também se mostra como um determinante
importante da probabilidade de as empresas formais subornarem. 1sso porque a existéncia de
empresas informais esté relacionada a basicamente trés fatores: baixo nivel de desenvolvimento
do pais, pesadas regulamentacdes (DE SOTO, 2000; DJANKQV et. al., 2002) e decisdo visando
aumento de competitividade e lucro (FARRELL, 2004; LEVY, 2008). O primeiro fator trata a
informalidade como uma fase no processo de desenvolvimento dos paises, sendo que essa fase
tende a se dissipar conforme os paises se tornam mais desenvolvidos (HARRIS e TODARO,
1970; RAUCH, 1991; LA PORTA e SHLEIFER, 2014).

Nesse sentido, considera-se que firmas formais e informais sdo fundamentalmente
diferentes. No setor formal, espera-se que 0s empresarios possuam elevado nivel de
escolaridade e capacidade de gerenciamento. Tal caracteristica, no entanto, ndo € encontrada
no setor informal (LA PORTA e SHLEIFER, 2008; GENNAIOLI et al., 2012). Além disso,
empresas informais frequentemente sdo menos produtivas, menores e com produtos de menor
qualidade, o que impossibilitaria a sobrevivéncia delas no setor formal, devido a sua
ineficiéncia produtiva, mesmo com a remocdo das barreiras a entrada (LA PORTA e
SHLEIFER, 2014).

Apesar dessas caracteristicas indicarem que empresas formais e informais atendem
estratos diferentes do mercado, pesquisas realizadas pelo McKinsey Global Institute (MGI)
indicam que as vantagens financeiras usufruidas por empresas informais ao evitar taxas e
regulamentagdes, mais que compensam sua baixa escala e produtividade. O meio utilizado para
evitar essas taxas e regulamentacBes € o suborno, ou seja, as empresas informais utilizam o
suborno como forma de contornar custos (apreensdo de mercadorias, fechamento de fabricas,
etc) e angariar beneficios junto aos agentes corruptos (BISWAS, 2004; MISHRA e RAY,
2013). Além disso, a corrupgdo presente no setor informal permite que essas firmas tenham
protecdo extra contra agdes de “enforcement” do governo, o que da a elas a oportunidade de
alcancarem lucros maiores (MISHRA et al., 2010).

Devido a essas caracteristicas das empresas informais, é de se esperar que seja comum
a préatica de suborno em setores onde a informalidade € grande e que a atuacdo das empresas
nesses setores seja travada por questbes burocraticas. Assim, dadas as caracteristicas do
ambiente institucional que proporcionam o surgimento de empresas informais, entende-se que
concorrer com firmas informais leva as empresas formais a pagarem mais propina, ndo somente

pelos aspectos da concorréncia em si, mas também para compensar as desvantagens financeiras
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em relacdo as firmas informais e porque as empresas formais sofrem com os mesmos
empecilhos burocréticos que fazem com que outras firmas decidam atuar na informalidade.
Por fim, estudos empiricos também afirmam que o tamanho da empresa, medida pela
quantidade de colaboradores, é um aspecto importante na tomada de decis@o de participar ou
ndo de transacOes corruptas. Ao analisar as caracteristicas das empresas americanas, pagadoras
de subornos, que foram pegas pelo Foreign Corrupt Practices Act (FCPA), Karpoff, Lee e
Martin (2017) identificaram uma relacdo positiva estatisticamente significativa entre o
pagamento de suborno e o tamanho da empresa. Sgreide (2004) encontrou resultados similares
que indicam que grandes empresas possuem uma tendéncia clara de se envolverem mais com a
corrupgao por terem um namero maior de projetos e contratos, 0 que aumenta a probabilidade

de vivenciarem atos corruptos.



3 PANORAMA GERAL DA CORRUPCAO

A corrupgdo é objeto de debate de muitas organizagdes e governos ao redor do mundo,
assim, por se tratar de uma preocupacéo global, este capitulo visa apresentar um panorama geral
da corrupgdo em nivel micro e em nivel macro, através da analise de diversos dados, ndo se
restringindo apenas aqueles que sao utilizados posteriormente nas estimativas a serem
discutidas no Capitulo 5. Entre as analises a serem apresentados, tem-se a relacdo entre as
condi¢des socioecondmicas e 0 nivel de corrupcdo dos paises, 0S servicos burocraticos
necessarios as empresas que sdo mais propensos a serem fonte de demandas por subornos e o

nivel de incidéncia dessas demandas de acordo com a regido do globo.

3.1 Visdo macro

Toda a atencdo dada a corrupcao por organizacdes e governos em todo 0 mundo nao
tem sido em v&o ja que nas Ultimas duas décadas foram feitas importantes avangos no combate
a essa pratica. Entre elas, pode-se citar a Anti-Bribery Convention da OCDE, assinada em 1997
e que representa a primeira grande acdo conjunta dos paises industrializados contra corrupgéo,
contando em 2018 com 43 paises signatarios; a United Nations Convention Against Corruption
de 2003 e que conta com 140 signatérios; e a Convencao Interamericana Contra a Corrupgao
da Organizacdo dos Estados Americanos que s6 entrou em vigor no Brasil no ano de 2002.

Apesar do progresso feito nas Gltimas décadas, a corrupgdo ainda é um problema que
carece de atencdo na maioria dos paises do mundo. Diante do que foi analisado no Capitulo 2
e adotando neste estudo a definicdo que trata a corrupcdo como o abuso do poder publico por
parte de agentes do Estado, que se desviam das normas de conduta e padrdes legais socialmente
pré-estabelecidos, para a geracdo de beneficios privados, € de fundamental importancia a
apresentacdo de dados que demonstram o panorama geral da corrup¢do no mundo e nas
empresas, de forma a deixar claro as dimensfes atuais do problema ao qual busca-se neste
estudo identificar os determinantes.

Inicialmente, apresenta-se uma analise macro da corrupcdo. Essa apresentacdo é
baseada nos dados do International Country Risk Guide (ICRG) para a corrupgdo — cujos
valores véo de zero a seis, sendo seis a pontuacgéo atribuida a um pais com pouca corrupgéo e
zero a pontuacgdo de um pais com niveis elevados de corrupcdo. Os dados da amostra revelam

que mais de 74% dos 140 paises avaliados no ano de 2016 apresentaram pontua¢do menor ou
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igual a trés, o que significa que grande parte dos paises sofrem atualmente com niveis elevados
de corrupgéo.

Ao comparar esses valores com o0s vigentes em 2004, ano seguinte a finalizacdo das
negociacdes da United Nations Convention Against Corruption, é possivel verificar no Gréafico
1, que o percentual de paises com valores iguais ou menores a trés é ainda maior e chega a 82%
da amostra do International Country Risk Guide (ICRG). Essa redugéo no percentual entre os
anos de 2004 e 2016 é um indicativo de que os niveis de corrupc¢do tém diminuido no mundo
ao longo dos anos, o que reflete a atencdo que tem sido mundialmente dada ao combate a

corrupgéo.

Gréfico 1 — Distribuicdo da corrupcdo para os anos de 2004 e 2016

2016

Fonte: elaboragdo prépria com base nos dados da ICRG (2018).

Visto que dados agregados (Gréfico 1) podem omitir detalhes relevantes para a
compreensdo dos fendmenos, ao desagrega-los para um retrato atual, o ano de 2016, vé-se que
nas Américas, Oriente Médio e Norte da Africa, e Africa Subsaariana, 56%, 44% e 78% dos
paises, respectivamente, possuem uma pontuacdo menor ou igual a dois, indicando problemas
graves com corrupgdo nos paises pertencentes a essas regioes (Figura 1). Além disso, todos 0s
paises da Europa Oriental e Asia Central possuem pontuacéo igual ou inferior & 2,5 e apenas
68% dos paises da Asia e do Pacifico apresentam pontuacdes maiores que dois.

Apesar desses valores indicarem problemas graves relacionados a corrupg¢éo, os dados

da Europa Ocidental apresentam um verdadeiro contraste com os encontrados no resto do
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mundo. Enquanto 58% dos paises das demais regiGes, conjuntamente, apresentam valores
inferiores ou iguais a dois no indice de corrupgdo do ICRG, na Europa Ocidental nenhum pais
apresenta indice abaixo de dois pontos, o que leva a crer que nessa regido os problemas
relacionados a corrupcao sdo relativamente menores quando comparados aos demais grupos de

paises analisados.

Figura 1 — Distribuigdo da corrup¢do, com divisao dos paises em regides, para o ano de 2016
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Fonte: elaboragdo prépria com base nos dados da ICRG (2018).

Ao dividir os paises de acordo com seus respectivos niveis de desenvolvimento
econdmico (em termos de renda) é possivel verificar o que ja vem sendo indicado em diversos
estudos empiricos, ou seja, 0s paises de renda alta sdo os que menos sofrem com a corrupgéo
(MAURO, 1995; TREISMAN, 2000). Utilizando a classificacdo dos paises por nivel de renda
do World Bank (2018), constata-se na Figura 2 que entre os paises de renda alta, a pontuacao
atribuida pelo ICRG no ano de 2016 para o quesito corrupcao € maior do que 3 em mais de
71% da amostra. Ja no grupo dos paises de renda baixa e média baixa todos receberam
pontuacdes iguais ou inferiores a 3, indicando grande incidéncia de corrupgao nesses paises.

A média das pontuacdes obtidas por cada um dos grupos de paises também reflete esses
resultados, visto que nos paises de renda alta a média é de 4 pontos, indicando niveis baixos de

corrupgéo, e no grupo dos paises de renda média alta esse indice é reduzido para 2,12, sendo
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que 62,2% dos paises desse grupo possuem pontuagdes abaixo desse valor. Entre as nagdes com
renda média baixa a pontuacdo média é de 2,04, o que apesar de baixo, ainda ¢ menos alarmante
do que a média dos paises de baixa renda onde esse valor é de apenas 1,71, refletindo os

problemas graves que estes enfrentam com a corrupgéo.

Figura 2 — Distribuicao dos paises conforme o nivel de corrupcéo e renda (2016)
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Nota: Classifica¢do dos paises de acordo com a fornecida pelo World Bank (2018).
Fonte: elaboragdo prépria com base nos dados da ICRG (2018).

Visto que as condic¢Bes socioecondmicas dos paises estdo relacionadas com o nivel de
renda destes, é sensato esperar que a mesma relacdo entre renda e corrupcao seja encontrada ao
relacionar este ultimo item com as condi¢cdes socioecondmicas dos paises. O indice de
corrupgdo tem uma escala de 0 a 6 e o de condigdes socioecondmicas de 0 a 12. A relagéo
esperada € verificada no Grafico 2 onde € possivel constatar uma relagdo positiva entre boas
condicBes socioecondmicas e baixo nivel de corrupcao.

A variavel “condi¢des socioecondmicas” criada pelo ICRG mede o nivel das pressdes
socioeconémicas que podem criar obstaculos a acdo governamental e/ou aumentar o nivel de
insatisfacdo da sociedade com os governantes. Esse indice é calculado por meio da soma de trés
subvariaveis: desemprego, confianca do consumidor e pobreza. Dessa forma, fica claro que se
espera encontrar mais casos e problemas relacionados & corrup¢do em paises com niveis

elevados de desemprego e pobreza e baixa confianca do consumidor.
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Gréafico 2 — Diagrama de dispersao das condigdes socioecondmicas e corrupcao para 2016
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Nota: valores elevados indicam boas condigBes socioeconémicas e baixa corrupcdo. Valores baixos
indicam elevado nivel de corrupcéo e condi¢des socioecondmicas ruins.
Fonte: elaboragdo prdopria com base nos dados da ICRG (2018).

3.2  Visdo micro

A analise macro permite checar fatores e politicas nacionais que sdo correlacionadas
com a corrupc¢do, no entanto, o comportamento em nivel micro é fundamental para a elaboracéo
de politicas publicas direcionadas a combater as praticas corruptas, visto que apenas
conhecendo as motivacdes dos atos e as caracteristicas daqueles que diretamente o praticam é
que serd possivel desenvolver métodos eficientes para reduzir, ou quicé zerar, 0s niveis de
corrupgéo dos paises.

Sendo assim, a amostra a nivel de empresa, obtida em 14 de maio de 2018 junto a base
Enterprise Survey do Banco Mundial, conta com dados de 135.398 empresas situadas em 139
paises. Esses dados séo obtidos mediante concordancia com as condig¢Ges de uso e privacidade
do Enterprise Survey. Dessa amostra 21,48% (20.930 firmas) das empresas declararam que
receberam solicitacdo de propina em ao menos uma ocasido. Tal situagéo ocorre, por exemplo:

ao requerer conexdes elétricas, de agua, de telefone, ao solicitarem permissées para realizarem
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obras, para importar, para iniciarem as operag0es das empresas e, ao receberem visitas de
autoridades fiscais.

De forma desagregada, por regido e por tipo de requerimento, como demonstrado na
Figura 3, as demandas por servicos que mais terminam em solicitagdes de suborno na regido do
Leste Asiatico e Pacifico sdo os requerimentos relacionadas a construcao, a importacdo e para
obtencéo de conexdes elétricas. No Oriente Médio e Norte da Africa, no entanto, as conexdes

de &gua e telefone sdo os principais alvos de demanda por propina.

Figura 3 — Percentual de empresas que receberam demandas por subornos, de acordo com o
tipo de servico solicitado e regido (2008-2018)
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Fonte: elaboragdo propria com base nos dados do Enterprise Survey (2018).

Além disso, as visitas de autoridades fiscais e as solicitacdes de permissdes para o inicio
das operagdes das empresas tendem a ser os principais alvos de demandas por subornos por
agentes no sul da Asia. No mais, os dados do Enterprise Survey indicam ainda que as empresas
da America Latina e Caribe possuem taxas significativas de solicitagdes de propina ao requerer
licencas de construcéo e para iniciar as operacoes, sendo que 20,1% das empresas receberam
tal solicitacdo na primeira situacéo e 16,3% na segunda.
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De forma geral, sem considerar a divisdo das situacdes nas quais as demandas por
propina acontecem, é possivel identificar por meio do Grafico 3 que as empresas situadas nos
paises do sul da Asia sdo os que mais receberam demandas por suborno, seguidas pelas
empresas do Leste Asiatico e Pacifico, Africa e Oriente Médio e Norte da Africa. Além disso,
as empresas situadas na Europa Oriental, Asia Central, América Latina e Caribe sdo as que
tiveram menor incidéncia de solicitagdes de subornos e cujos percentuais chegaram a menos da

metade dos encontrados nos paises do sul do continente asiatico.

Gréafico 3 — Percentual de empresas que receberam demandas por subornos, de acordo com a
regido (2010-2018)
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Fonte: elaboragdo propria com base nos dados do Enterprise Survey (2018).

Além disso, por meio de uma analise primaria dos dados disponibilizados pelo
Enterprise Survey, verifica-se no Grafico 4 que empresas de capital fechado, que nédo
comercializam ac¢Ges no mercado, recebem mais solicitagdes de propina que as empresas de
capital aberto. As empresas de proprietario Unico (possuidas e operadas por uma Unica pessoa
fisica ou juridica) e as parcerias apresentaram incidéncia de solicitacdo de subornos acima dos
16% para as empresas avaliadas entre os anos de 2010 e 2018, o que representa um valor
relativamente maior em relacdo as empresas de capital aberto, onde esse valor alcangou no
méaximo 11,6% de incidéncia. Essas relacfes preliminarmente identificadas vdo de encontro aos
resultados observados por Das-Gupta e Wu (2008) e Tuliao e Chen (2017) que afirmam que
quando a gerencia administrativa fica a cargo do proprietario da empresa, a probabilidade de
ocorréncia de subornos é maior porque 0 monitoramento das atividades administrativas € menos

eficiente e recorrente.
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Gréfico 4 — Incidéncia de demanda por suborno nas empresas de acordo com seu status legal
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Fonte: elaboragdo propria com base nos dados do Enterprise Survey (2018).

Os dados do Enterprise Survey também indicam que empresas que concorrem com
firmas informais tendem a ter uma visao diferente acerca da corrupgdo em relagdo as empresas
que ndo enfrentam tal concorréncia. Como verificado no Gréfico 5, aquelas que concorrem com
o setor informal tendem a ver mais a corrupcdo como um obstaculo as suas operacdes do que

as firmas que ndo concorrem, de forma que a diferenga chega a 12 pontos percentuais.

Gréfico 5 — Percepcao da corrupcdo por empresas que concorrem ou ndo com firmas informais
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Fonte: elaboragdo prépria com base nos dados do Enterprise Survey (2018).

Além disso, o recebimento de solicitacbes de propinas também parece ser capaz de
alterar a visdo das firmas acerca do impacto da corrupgdo em suas operagdes e crescimento.
Isso é evidenciado no Grafico 6 que indica que nas empresas em que ndo foi demandado
suborno, apenas 7,03% dos respondentes elegem a corrupgdo como o0 maior obstaculo que afeta
as operacOes e o crescimento das firmas, o que coloca essa op¢do em sexto lugar entre as

alternativas possiveis. Esse € um valor relativamente menor ao encontrado nas empresas que
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receberam tal demanda, onde esse percentual chega a 10,45% e a corrupgao ocupa o terceiro

lugar entre as opgOes mais citadas.

Gréfico 6 — Principal obstaculo que afeta as operagdes e o crescimento das empresas que
receberam, e que ndo receberam, demanda por propina
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Fonte: elaboragdo prépria com base nos dados do Enterprise Survey (2018).

De forma geral, esses dados indicam que a corrupcao estd presente no dia-a-dia das
empresas e que seus impactos séo sentidos nos diversos setores da economia. A magnitude
desses numeros reflete a dificuldade encontrada pelos paises no combate a corrupgédo, sendo
que tal dificuldade se da, principalmente, devido a complexidade (i) dos fatores que afetam os
niveis de corrupcao dos paises €; (ii) dos fatores que determinam se uma empresa cedera ou ndo
a uma demanda por propina. Identificar e entender essas caracteristicas € um passo fundamental
para eliminar as praticas corruptas da sociedade, visto que apenas ap0s a consolidacdo desses

fatores sera possivel elaborar formas eficientes de combate a corrupgéo.



4 ESTRATEGIA EMPIRICA

4.1 Dados

Este estudo conta com dados do Enterprise Survey do Banco Mundial (WBES) sobre
31.222 firmas de 88 paises. Os dados sdo obtidos mediante concordancia com as condigdes de
uso e privacidade do Banco Mundial e, além disso, o Enterprise Survey utiliza instrumentos de
pesquisa padronizados e uma metodologia de amostragem uniforme que minimiza os erros e
possibilita a comparacdo dos dados entre os paises (WORLD BANK, 2007a).

O Enterprise Survey é respondido pelos proprietarios ou por gerentes de alto escaldo
das empresas, e 0 questionario busca obter informacGes gerais, acerca da infraestrutura da
empresa, das vendas, concorréncia, estrutura proprietaria, relacbes com o governo, capacidade
produtiva, restricdes aos investimentos, financas e trabalho. Além disso, a metodologia de
amostragem usada pelo Banco Mundial busca (i) fazer com que a amostra reflita a composigédo
real da economia e, para isso, a pesquisa inclui empresas de todos os setores manufatureiros, da
construcdo, dos servicos, transporte, armazenamento e comunicacgdes, desde que elas possuam
cinco ou mais funcionarios; e (ii) gerar amostras grandes o suficiente para que as anélises
estatisticas sejam robustas com niveis de no minimo 7,5% de precisdo para intervalos de
confianca de 90% (WORLD BANK, 2007a).

O Enterprise Survey do Banco Mundial foi também utilizado por Clarke (2011), que
identificou que o pagamento de propinas € um habito muito custoso para empresas e familias
de paises em desenvolvimento, e por Chen, Yasar e Rejesus (2008) que, através de seus estudos
empiricos com o modelo de regressdo logit, encontraram fortes evidencias de que o ambiente
de negdcios do pais é um fator importante a ser considerado na tomada de decisdo das firmas
acerca do pagamento ou ndo de propinas.

As variaveis a nivel de pais, PIB per capita, estabilidade politica e qualidade burocratica
foram retiradas do World Development Indicators, Worldwide Governance Indicators, ambos
também do Banco Mundial, e do International Country Risk Guide (ICRG), respectivamente.
Essa Ultima se trata de uma base de dados privada produzida pelo Political Risk Services Group
frequentemente utilizada ndo so por pesquisadores e institutos de pesquisa, mas principalmente
por investidores, bancos, corpora¢des multinacionais, importadores, exportadores, entre outros,
devido a sua capacidade de determinar a forma como os riscos financeiros, econdmicos e

politicos tém o potencial de afetar os negdcios e investimentos das empresas (HOWELL, 2011).
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De forma geral, serdo utilizados trés tipos de variaveis: variavel dependente, variaveis
de interesse e variaveis de controle. A variavel dependente “suborno”, denotada pela letra S,
foi construida a partir de diversas perguntas, presentes no WBES e, relacionadas a demanda por
pagamentos informais as empresas, na forma de beneficios pecuniarios ou ndo, em troca de
“favores” que deveriam ser realizados mesmo sem esses pagamentos. Com base nesses dados
criou-se uma variavel dependente binaria, cujo valor atribuido é 1 caso tenha recebido
solicitacdo de propina em ao menos uma das situacGes avaliadas e, O (zero) caso a empresa ndo
tenha recebido tal pedido.
As questdes do Enterprise Survey utilizadas para a construgdo dessa variavel sdo: “Um
presente/pagamento informal foi requisitado ou era esperado quando vocg...”
i. ...solicitou uma conexdo elétrica?
ii. ... solicitou uma conexao de agua?

iii. ... solicitou uma licenca relacionada a construgdo?

iv. ... solicitou uma licenca de importagéo?
V. ...solicitou uma licenca de operacao?
vi. ... recebeu vista e/ou inspec¢do de um auditor fiscal?

Apesar dessas questdes abordarem apenas as demandas por propina, supde-se aqui que é
inevitavel para a empresa o pagamento do suborno uma vez que o pedido foi realizado j& que,
em um pais de corrupcao sistémica, ela correra o risco de ndo receber o servico solicitado e
também de perder espaco no mercado se ndo operar de acordo 0s costumes ali existentes
(WEBSTER e PIESSE, 2018).

As variaveis de interesse a nivel de firma sdo “informalidade” e “capital estrangeiro”.
Essas variaveis advém do Enterprise Survey do Banco Mundial. Sendo ambas binérias, a
primeiro recebe valor igual a 1 se a empresa concorre com firmas informais e 0 (zero) caso
contrario. Ja a variavel “capital estrangeiro” recebe valor 1 caso a empresa tenha 10% ou mais
do capital de origem estrangeira e 0 (zero) caso contrario, conforme Kinda (2010)%.

Com relagdo a variavel de informalidade, espera-se que essa esteja positivamente
relacionada com o pagamento de propina pelas empresas devido as consequéncias relacionadas
a concorréncia com firmas informais e, as caracteristicas intrinsecas dos paises que possuem
um grande numero de empresas atuando na informalidade (DE SOTO, 2000; FARRELL, 2004;
LEVY, 2008). De acordo com World Bank (2007b), essa variavel mede a percepgdo da empresa

1 Este também é o critério utilizado por Webster e Piesse (2018) e no indicador de capital estrangeiro produzido
com dados do Enterprise Survey do Banco Mundial.
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de que esta pode ou néo estar competindo com firmas que participam de contrabando, nédo
respeitam direitos autorais ou outras restricbes de propriedade intelectual, evitam o pagamento
de impostos ou taxas, produzem e/ou vendem produtos falsificados e/ou contornam outras
regulamentacdes prescritas em lei.

Da varidvel de capital estrangeiro, espera-se que esta apresente resultado
estatisticamente ndo significativo, indicando que as empresas estrangeiras se adaptam aos
habitos locais em termos de suborno, de forma a ndo haver diferenca na probabilidade de
pagamento de propinas entre empresas nacionais e estrangeiras (WEBSTER e PIESSE, 2018).
Resultados positivos ou negativos, no entanto, também ja foram identificados na literatura
(HELLMAN, JONES e KAUFMANN, 2000).

As variaveis de interesse a nivel de pais sdo o indice qualidade burocréatica do ICRG, o
logaritmo do PIB per capita e o indice de estabilidade politica, ambas do Banco Mundial. O
indice de qualidade burocratica possui valores de 0 a 4, e espera-se que exista uma relacdo
negativa entre esse indice e a probabilidade das firmas subornarem. Tal sinal é esperado porque
0s paises recebem valor proximo de 4 quando as instituicdes sdo fortes o suficiente para
fornecer servicos publicos sem que ocorram mudancas drasticas ou interrupcdes devido a
pressbes politicas, e quando possuem 0s paises mecanismos consistentes de recrutamento e
treinamento. J4 os paises onde uma mudanca no governo tende a provocar mudancas
significativas, em termos de formulacdo de politicas e na execuc¢do das funcdes administrativas
do dia-a-dia, estes recebem uma pontuacédo baixa proxima de zero (HOWELL, 2011).

A variavel de interesse para o PIB per capita, produzido pelo World Development
Indicators, é analisada em logaritmo. O indice de estabilidade politica, por sua vez, retirado do
Worldwide Governance Indicators, pode variar de -2,5 a 2,5, sendo que quanto maior o valor,
maior o nivel de estabilidade politica do pais. Além disso, espera-se que ambas as variaveis
apresentem uma relacdo negativa com o pagamento de suborno (MAURO, 1995, 1996).

As variaveis de controle a nivel de empresa sdo “tamanho (médio)”, “tamanho
(grande)” e “justi¢ca”. Ambas sdo binarias medidas em termos de numero de funcionarios, sendo
que a varidvel de “tamanho (médio)” recebe valor igual a 1 caso a empresa tenha entre 20 ¢ 99
funcionarios e 0 caso contrario, e a de “tamanho (grande)” tem valor 1 caso a empresa tenha
entre 100 ou mais funcionarios e 0 caso contrario.

A variavel “justica” recebe valor 1 caso a empresa acredite que o sistema judiciario do
pais € justo, imparcial e incorruptivel e zero, caso contrario. Essas trés variaveis também foram
retiradas do Enterprise Survey do Banco Mundial. Espera-se que as variaveis de tamanho

apresentem valor maior que um e indiquem que quanto maior a empresa, maior a probabilidade
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desta pagar propina (SGREIDE, 2004; KARPOFF, LEE e MARTIN, 2017) e, se espera que a
variavel “justica” esteja negativamente relacionada com o suborno (WEIL 1999; TREISMAN,
2000).

A frequéncia com que o Enterprise Survey é aplicado nas empresas é variavel, ou seja,
em alguns paises as empresas foram entrevistadas uma unica vez enquanto em outros isso
ocorreu diversas vezes ao longo dos anos. Devido a isso, selecionou-se o Enterprise Survey
mais recente de cada pais, levando em consideracao a disponibilidade de dados das bases a
nivel de pais. A amostra final € composta por 88 paises e 31.222 empresas, e 0S anos e paises
adotados neste estudo estdo especificados no Quadro 3 no Apéndice B. Por sua vez, as
estatisticas descritivas das variaveis podem ser observadas no Apéndice C. O Quadro 1 retne

uma sintese das informac6es das variaveis de interesse e de controle.

Quadro 1 — Sintese das variaveis de interesse e de controle

Variaveis Sinal Fonte Nivel
Esperado
. =1 se a empresa compete
I(?ll:loFr)m alidade com o setor informal + Enterprise Survey (El\rlrlp;resa
= 0 caso contrario
. =1 se aempresa tem 10% x
Capital . ou + de capital estrangeiro . !\I_a 0 Enterprise Survey Empresa
Estrangeiro (FK)  _ 0 caso contrario significativo (N21)
Qualidade i International .
Burocratica (BQ) Country Risk Guide Pais (N2)
=1 se a empresa tem entre Empresa
Meédio Porte (M) 20 e 99 funcionérios + Enterprise Survey (ng
= 0 caso contrario
=1 se aempresa tem 100 Empresa
Grande Porte (G) ou mais funcionarios + Enterprise Survey (ng
= 0 caso contrario
= 1 se a empresa considera
. 0 sistema judiciario justo, . Empresa
Justica (JUS) imparcialje incorrupjtl’vel - Enterprise Survey (ng
= 0 caso contrario
Estabilidade Worldwide ,
o - Governance Pais (N2)
Politica (PS) .
Indicators
PIB per capita i World Development .
(PIBpe) constante 2010 US$ Indicators Pais (N2)

Nota: O sinal esperado é baseado nos resultados encontrados pela literatura empirica.
Fonte: elaboragdo propria.

4.2 Procedimento de analise multinivel
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A estratégia empirica adotada para investigar os determinantes da corrupgdo em nivel
de empresa serd a analise logistica multinivel. A anélise multinivel, ou andlise hierarquica, é
comumente utilizada para examinar as relacdes entre variaveis quando essas estdo em niveis
hierarquicos diferentes. Considerando os dois niveis de dados usados neste estudo (paises e
firmas), o modelo logistico hierarquico serd empregado porque permite sobrepor caracteristicas
da sociedade e dos paises com atributos relacionados ao nivel de firma e estimar a variancia
dentro e entre os grupos simultaneamente (HOFMANN, 1997).

Woltman et al. (2012) define o0 modelo de regressdo multinivel como uma forma mais
complexa da regressdo por minimos quadrados ordinarios, onde é possivel analisar a varia¢éo
das variaveis dependentes quando as variaveis explicativas estdo em niveis hierarquicos
diferentes. O emprego de tal método € justificado pela ideia de que as firmas interagem com o
ambiente ao qual elas pertencem e acabam sendo influenciadas por ele (HOX, MOERBEEK e
VAN DE SCHOOT, 2010).

O procedimento de analise multinivel tem sido utilizado no estudo da corrupgdo em
diversas ocasides. Martin et al. (2007), por exemplo, fizeram uso do método para avaliar o
impacto de fatores institucionais e culturais na propensdo das firmas pagarem propina. Por sua
vez, Tuliao e Chen (2017) utilizaram o procedimento de analise multinivel para avaliar o
impacto cultural do género do CEO na propensdo destes subornarem. Ambos os estudos
indicam que os aspectos de nivel macro atuam fortemente na maximizagdo ou minimizacédo dos
efeitos das variaveis em nivel micro.

Nos dados multinivel, a populacdo é organizada em um sistema hierarquico onde as
firmas estdo aninhadas dentro dos paises, que estdo aninhados, por exemplo, dentro de
continentes, ou qualquer outra divisdo dos paises e firmas (HOX, MOERBEEK e VAN DE
SCHOOT, 2010). Apesar dos inumeros niveis de analise passiveis de serem utilizados, neste
estudo serdo analisados apenas dois, sendo que o nivel mais baixo (nivel 1) serd composto pelas
firmas e o nivel mais elevado (nivel 2) pelos paises.

No modelo de regressdo multinivel pode-se estimar o produto da variavel dependente Y

usando variaveis explicativas X a nivel de firma:

Yij = Boj + B1jXuij + €jj (D)

Sendo que i representa as firmas e j o pais no qual elas se localizam, e;; € 0 erro associado ao

nivel 1 (nivel das firmas), B,; o intercepto e f;; o coeficiente de inclinagdo que varia,



44

juntamente com o intercepto, entre os paises. Essa variagdo do coeficiente de inclinacdo e do
intercepto entre os paises é explicada por outras variaveis independentes Z a nivel de pais:

Boj = Yoo * Yo1Zj + Uy; (2)
B1j = Y10 + Y11Zj + uyj 3)

Essas equacdes indicam que a relacdo entre a variavel dependente () e as variaveis explicativas
a nivel de firma (X) dependem das varidveis explicativas a nivel de pais (Z). Os coeficientes y
das Equacdes 2 e 3 sdo chamados de coeficientes fixos pois ndo variam entre os paises. Assume-
se que toda a variacgao restante entre os paises, existente nos coeficientes {3, depois de estima-
los através de variaveis a nivel de pais (Z), seja variacdo residual capturada pelos termos de
erro u;. Além disso, os termos u,; e u;; sdo os erros aleatérios a nivel de pais, que possuem
meédia zero e sdo independentes do residuo a nivel de firma e;; (HOX, MOERBEEK e VAN
DE SCHOOT, 2010).

Substituindo as Equacdes 2 e 3 na Equacéo 1, temos:

Yij = Yoo + Yo1Zj + Y10X1ij + Y11X145Z5 + UgjXqjj + Ugj + €5 (4)

Diferente do modelo de probabilidade linear multinivel que estima Yij pela Equacéo 4,

o modelo logistico hierarquico estima a razdo de chances conforme a Equacéo 5:

Lj = ln( > = Yoo + Yo1Zj + Y10X1ij + Y11X1ijZj + ugiXyj5 + Uoj + € (5)

As interagOes entre as varidveis explicativas X e o termo de erro u ndo sdo um problema
na analise multinivel como sdo nos modelos de regressao multipla onde tal interacéo leva a um
problema de heterocedasticidade. Isso porque ndo se assume na regressao multinivel, que a
variancia dos residuos é independente dos valores das variaveis explicativas. Sendo assim, a
impossibilidade de se obter resultados confiaveis para dados multiniveis através de técnicas de
regressdo multipla comum, advoga em favor da utilizagdo da analise multinivel (HOX,
MOERBEEK e VAN DE SCHOOT, 2010).

Uma outra justificativa para a utilizacdo de modelos multinivel é que em caso de dados

agrupados, as firmas de um mesmo pais podem apresentar comportamentos similares,
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relacionados ao contexto de pais, 0 que viola o pressuposto de independéncia das observagdes
do modelo de regressdo multipla. O nivel de dependéncia entre essas observacbes ¢ medido
pelo coeficiente de correlacgdo intraclasses p que pode ser estimado por:

o4

=— 6
P 03 + o2 (6)

Onde o2 ¢ a variancia dos residuos a nivel de firma e o2 € a variancia dos residuos a nivel de
pais. O coeficiente de correlagdo intraclasses informa a “proporgdo da variancia que é explicada
pela estrutura de agrupamento existente na populagao” (HOX, MOERBEEK e VAN DE
SCHOOT, 2010, p. 15), ou seja, quanto da propensao a pagar propina das empresas é explicada
por diferencas existentes entre os paises nos quais as firmas estdo situadas.

O coeficiente de correlacdo intraclasses varia de 0 a 1, sendo que quando o valor é nulo,
0s paises sdo homogéneos entre si e a propensdo a pagar propina das empresas independe do
pais no qual ela esta localizada. De forma inversa, quando o coeficiente de correlacdo
intraclasses tem valor unitério, toda a variabilidade na propensdo das empresas subornarem se
deve a diferencas nos paises, logo, as caracteristicas das empresas em nada afeta essa
propensdo. O subcapitulo 4.3 apresentara a especificacdo empirica com base no procedimento

apresentado.

4.3 Especificacdo empirica

Utiliza-se neste estudo o procedimento logistico hierarquico e 0 emprego de tal método
é justificado pela ideia de que as firmas (nivel 1) interagem com o ambiente do qual fazem parte
e com as caracteristicas dos paises (nivel 2) no qual elas se localizam (HOX, MOERBEEK e
VAN DE SCHOOQOT, 2010). Além disso, visto que 0 modelo de regressao multinivel conta com
uma estrutura de equacgdes que permitem controlar as informag6es em nivel de firma e pais,
potenciais problemas envolvendo endogeneidade serdo amenizados.

Tendo isso em consideracgéo, através do modelo logistico hierarquico busca-se estimar
a probabilidade de as empresas pagarem suborno usando variaveis explicativas a nivel de firma
e a nivel de pais. A apresentacdo de modelos empirico distintos, um para a anélise dos efeitos
diretos e outros dois modelos para as interagdes propostas, é necessaria porque, havendo
interacdes, os efeitos direitos ndo sdo interpretaveis de forma independente das interacdes

cross-level, ambos devem ser interpretados de forma conjunta (HOX, MOERBEEK e VAN DE
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SCHOOT, 2010; COHEN, WEST e AIKEN, 2014). Dessa forma, para anélise dos efeitos
diretos, apresenta-se a Equacéo 7:

S..
Lij =1In <1 —US--> = Boj + B1Mjj + B2Gjj + B3JUSy; + BLINFj; + BsFKj5 + e (7)

ij
Sendo i as firmas e j o pais no qual elas se localizam, ; € o intercepto, que consideramos que
varia entre os paises, e B1, B2, Bs, B4 € Bs 0s coeficientes de inclinacdo das variaveis de
interesse. As variacdes no intercepto séo entéo influenciadas por outras variaveis independentes

a nivel de pais, conforme a Equacéo 8:
Boj = Yoo + Yo1 log PIBpc; + vo2PSj + v03BQ; + uy; (8)

Essas equacdes indicam que a probabilidade de ocorréncia de suborno por parte das
firmas depende tanto de variaveis explicativas a nivel de firma, quanto a nivel de pais. Além
disso, 0 termo uy; representa os residuos aleatorios a nivel de pais, que sdo independentes do
residuo a nivel de firma e;; (HOX, MOERBEEK e VAN DE SCHOOQT, 2010). Substituindo a

Equacdo 8 na Equacdo 7 tem-se entdo 0 modelo para andlise dos efeitos direitos:

(>
bi =In{1=5,

= Yoo + B1Mj; + B2 Gjj + B3JUS;j + B4INFj; + BsFKjj + vo1 log PIBpc; + v, PS;
+ Y03BQj + ug; + € ©)

As equacbes com interacBes entre 0s niveis sdo derivadas de forma semelhante.
Primeiramente, considera-se que o efeito da variavel “informalidade” também ¢ influenciado

por varidveis a nivel de pais, de forma que a Equacdo 7 passa a ser escrita da seguinte forma:

S..

Lj =1In (1 _IJS__> = Boj + B1Mjj + B2Gjj + B3JUS;; + B4y INF;; + BsFKj; + e (10)
1]

Com isso, supondo que as variaveis a nivel de pais “log(PIB per capita)”, “estabilidade politica”

e “qualidade burocratica” afetam a probabilidade de suborno das firmas que concorrem com
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empresas informais, o coeficiente de inclinacdo dessa varidvel passa a ser expresso conforme a

Equacéo 11:
Baj = Yao * Va1 10g PIBpCj + v42PS; + v43BQ; + uy; (11)

Substituindo as Equacdes 8 e 11 na Equacdo 10 tem-se entdo o modelo empirico para anélise

dos efeitos da interagdo entre informalidade e variaveis a nivel de pais:

Ly = In(—
i =M1

= Yoo + B1Mjj + B2Gjj + B3JUS;j + v40INFj; + BsFKjj + o1 log PIBpej + v, PS;

+Y03BQ; + Va1 (10g PIBpc; * INFy)) + va2(PS; * INFyj) + va3 (BQ, * INFy)

+ U4]INF1] + uoj + ei]- (12)

Por ultimo, busca-se aqui também avaliar os efeitos da interacdo entre a existéncia de capital
estrangeiro nas firmas e as variaveis “log(PIB per capita)”, “estabilidade politica” e “qualidade
burocratica” na probabilidade da empresa pagar propina. Com essa variagdo nos objetivos, a

Equacéo 7 passa a Ser reescrita como:

S..

Lj =1In <1 _IJS_> = Boj + B1Mjj + B2Gjj + B3JUS;; + B4INF; + BsiFKj5 + e (13)
1

Novamente supondo que as variaveis a nivel de pais afetam a probabilidade de suborno de

empresas de capital estrangeiro, o coeficiente de inclinagdo da variavel “capital estrangeiro”

passa a ser definido como:
Bsj = Yso + Ys1log PIBpc; + v5,PSj + v53BQ;j + ug; (14)

Substituindo as Equacdes 8 e 14 na Equacdo 13 tem se entdo a especificacdo empirica para a

andlise dos efeitos da interagdo entre capital estrangeiro e as varidveis de nivel 2:
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Y
i =M1

= Yoo + B1Mjj + B2 Gjj + B3JUS;j + B4INFj; + v50FKjj + o1 log PIBpcj + v, PS;
+ Y03BQ; + vs1(log PIBpc; * FKj;) + vs2(PS; * FKj;) + vs3(BQ; * FKj;) + usiFKj;
+ uoj + ei]- (15)

As estimativas das equacOes 9, 12 e 15 para a amostra geral sdo apresentadas na Tabela 1 nas
regressdes 2, 3 e 4 respectivamente. Dado que o modelo logit é log-linear, para analisar a
probabilidade das firmas subornarem, foi calculada a razdo de chances do evento ocorrer, que
é igual a exponencial do coeficiente estimado (GUJARATI e PORTER, 2011).

A respeito das variaveis utilizadas, é preciso destacar que as de nivel 2 foram
centralizadas pela média global. A centralizacdo das variaveis de nivel 2 é um procedimento
recomendado por Hox, Moerbeek e van de Schoot (2010) e Cohen, West e Aiken (2014) quando
se analisa interagdes dessas variaveis com varidveis do nivel 1. De forma geral, os resultados
apresentam uma sucessdo mais estavel de variancias estimadas com a centralizagdo, gerando
estimativas melhores (HOFMANN e GAVIN, 1998).



5 RESULTADOS E DISCUSSAO

Inicialmente, para mensurar a correlacdo esperada entre duas unidades extraidas
aleatoriamente de um mesmao pais, estimou-se uma regressao sem variaveis explicativas, apenas
com a variavel dependente. Com essa estimacdo (Tabela 1, estimativa 1) foi possivel calcular
o indice de correlacdo intraclasses (ICC) que indica a proporcdo da variancia explicada pela
estrutura de agrupamento da populagédo. Os resultados indicam que a correlacdo intraclasses
(ICC) foi de 0.2407, o que indica que aproximadamente 24,07% das varia¢cdes na probabilidade
de pagamento de propina por empresas sao explicadas por diferencas existentes entre os paises
nos quais as firmas estdo situadas. Apesar de ndo haver consenso sobre o nivel apropriado do
ICC, Snijders e Bosker (2012) observaram que a maioria das pesquisas das ciéncias sociais
encontram correlacdes intraclasses entre 0,0 e 0,4.

Visando a andlise das caracteristicas das firmas que podem afetar a probabilidade de
estas subornarem, inicialmente serdo analisados os impactos das variaveis foco deste trabalho
— informalidade e capital estrangeiro. Na Tabela 1, estimativa 2, séo apresentados os resultados
estimados pelo modelo logit multinivel de intercepto randémico (Equacéo 9) e, nas estimativas
3 e 4, os resultados das estimativas com intercepto e coeficiente randomico (Equagdes 12 e 15).

Os resultados da Tabela 1 indicam que concorrer com empresas informais esta associado
a um aumento na probabilidade das firmas subornarem entre 48,9% e 51,1%?2. Esse resultado
esta alinhado a literatura que considera a informalidade como uma consequéncia do baixo nivel
de desenvolvimento e da presenca de instituicdes fracas nos paises (DE SOTO, 2000), sendo
que ambos os fatores estdo relacionados a niveis maiores de discricionariedade dos agentes e
indices elevados de corrupcdo (WEI, 1999; LAMBSDORFF, 2006).

A interacdo cross-level entre informalidade e qualidade burocréatica na estimativa 3 da
Tabela 1, indica que uma melhora de 1 unidade, em relacdo a média global, no nivel de
qualidade burocratica do pais, esta associada a uma reducdo na probabilidade de suborno por
empresas que concorrem com firmas informais em 16,6%. Pelo Grafico (a) da Figura 4,
observa-se que a melhora no indice de qualidade burocréatica esta relacionada a uma menor
probabilidade de subornar por parte de todas as empresas analisadas, no entanto, a niveis
elevados de qualidade burocratica, empresas que concorrem com firmas informais tém menor
probabilidade de subornar que empresas que ndo concorrem. Essa relacao ja era esperada visto

que, supondo que o aumento no indice de qualidade burocratica indique redugdo da

2 Probabilidade das firmas subornarem = (coeficiente estimado — 1) * 100
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discricionariedade e melhora nas instituicdes, qualidade dos processos burocraticos e
regulamentacdes, entdo esse aumento reduz as chances de ocorréncia de praticas ilicitas
demandadas pelas firmas e ofertadas a elas.

A relacdo entre informalidade e PIB per capita, representada por uma interacdo entre as
duas variéveis na estimativa 3 da Tabela 1, aponta que o aumento de 1%, em relacdo a média
global, no PIB per capita esta associado a um aumento na probabilidade de ocorréncia de
suborno nas firmas que concorrem com empresas informais em 18,6%, em relacdo as que nédo
concorrem. A analise das margens da regressdo no Gréafico (b) da Figura 4 explica melhor essa
relacdo ao indicar que o aumento do PIB per capita est4 associado a uma menor probabilidade
de subornar das duas classes de empresas, porém, a niveis elevados de PIB per capita as
empresas que concorrem com firmas informais tém maior probabilidade de pagar propina que
empresas que nao concorrem, o que justifica o coeficiente maior que 1 da interacéo cross-level.

Nesse sentido, o efeito da interacdo entre PIB per capita e a varidvel binéria de
informalidade estd alinhado ao que foi apontado por Mauro (1995) ao afirmar que o
desenvolvimento econémico tem efeito negativo sobre a corrupcdo. A interacdo entre
informalidade e estabilidade politica (Tabela 1), no entanto, ndo apresentou coeficiente
estatisticamente significativo.

Com relagdo a variavel de capital estrangeiro, pode-se constatar que o resultado
estatisticamente ndo significativo indica ndo haver diferencas na probabilidade de empresas de
capital doméstico e estrangeiro subornarem (Tabela 1). Essa relacdo é a mesma encontrada por
Webster e Piesse (2018), o que demonstra a propensdo das firmas estrangeiras a se adaptarem
as praticas vigentes nos setores ou regides onde se instalam, de forma que a sua probabilidade
de subornar se torna a mesma que a das firmas domésticas.

As interagdes da variavel “capital estrangeiro” com as variaveis “qualidade burocratica”
e “estabilidade politica” ndo apresentaram resultados estatisticamente significativos. No
entanto, a relacdo entre capital estrangeiro e PIB per capita (estimativa 4, Tabela 1), é
estatisticamente significativa e indica que empresas de capital estrangeiro aumentam sua
probabilidade de subornar em 9,54%, em relacéo as firmas de capital doméstico, quando o nivel
de PIB per capita aumenta em 1%, em relagdo & média global. O Gréfico 7 ilustra o resultado
da interacdo entre essas duas variaveis, e deixa claro que o aumento no PIB per capita, esta
associado a uma menor probabilidade das empresas de capital doméstico e estrangeiro
subornarem, porém a niveis elevados de PIB per capita as empresas de capital estrangeiro tém
maior probabilidade de subornar que empresas de capital doméstico, segundo a interacao cross-

level entre as duas variaveis na estimativa 4.
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Tabela 1 — Estimacdo do impacto da informalidade e do capital estrangeiro na probabilidade

das firmas subornarem

Logit Multinivel

Variaveis (1) (2) (3) (4) (5) (6) (7
Parametros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.489%** 1511*** 1.489*** 1.490*** 1513*** 1490***
(0.0502) (0.0779) (0.0502) (0.0503) (0.0785) (0.0503)
Capital estrangeiro 1.0077 1.0029 10477 1.0111 1.0056  1.0534
(0.0501) (0.0501) (0.0545) (0.0504) (0.0504) (0.0549)
Nivel de pais
Qualidade burocrética (BQ) 0.7594** 0.8400  0.758** 0.7588** 0.8394  0.7580**
(0.0915) (0.1044) (0.0915) (0.0909) (0.1037) (0.0909)
Log(PIBpc) 0.790*** 0.710*** (Q.779*** (.789*** (.709*** (.778***
(0.0700) (0.0650) (0.0691) (0.0695) (0.0645) (0.0686)
Estabilidade politica (PS) 0.623*** 0.611*** 0.621*** 0.620*** 0.609*** 0.618***
(0.0692) (0.0693) (0.0689) (0.0684) (0.0686) (0.0681)
Controle (nivel de firma)
Tamanho (médio) 1.240*** 1.235%** 1.245%** 1241%** 1236*** 1.245***
(0.0459) (0.0459) (0.0461) (0.0465) (0.0464) (0.0467)
Tamanho (grande) 1.319*** 1.313*** 1.317*** 1,322%** 1317*** 1.319***
(0.0581) (0.0581) (0.0582) (0.0596) (0.0596) (0.0596)
Justica 0.574*** (.575*** (.574*** (573*** (574*** (.573***
(0.0201) (0.0202) (0.0201) (0.0201) (0.0202) (0.0201)
Efeitos Fixos do Setor SIM SIM SIM
Interagdes
Informalidade*BQ 0.8338** 0.8331**
(0.0627) (0.0630)
Informalidade*log(PIBpc) 1.186*** 1.188***
(0.0633) (0.0638)
Informalidade*PS 1.0459 1.0447
(0.0673) (0.0676)
Capital estrangeiro*BQ 1.0189 1.0165
(0.0735) (0.0734)
Capital estrangeiro*log(PI1Bpc) 1.0954* 1.1010*
(0.0572) (0.0576)
Capital estrangeiro*PS 1.0139 1.0165
(0.0632) (0.0633)
Constante 0.177*** 0.158*** 0.158*** (.158*** (.198*** 0.196*** 0.197***
(0.0199) (0.0145) (0.0143) (0.0143) (0.0214) (0.0213) (0.0214)
Parametros aleatorios
Variancia da constante 1.0432 05378  0.5173 0.5307 0.5092  0.5261
(0.1735) (0.0907) (0.0909) (0.0897) (0.0897) (0.0889)
Variancia da “informalidade” 0.0742 0.0759
(0.0300) (0.0304)
Variancia do “capital 8.44e-11 1.34e-10
estrangeiro” (2.1e-06) (2.6-06)
Correlacdo intraclasses (ICC) 0.2407 0.1405 0.1359 0.1395 0.1389 0.1340 0.1379
LRtest vs logit 3176*** 1519*%** 1524*** 1504*** 1500*** 1503*** 1484***
LRtest todos zero 513.7*** 557.8*** 518.7***
Critério de Akaike 27465.44 26967.69 26931.64 26970.73 26970.34 26933.60 26972.87
Critério Bayesiano 27482.13 27051.18 27048.52 27087.62 27170.71 27167.37 27206.64
Observacdes 31222 31222 31222 31222 31222 31222 31222
Nimero de grupos 88 88 88 88 88 88

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.
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Figura 4 - Efeitos da concorréncia com firmas informais em diferentes niveis de qualidade
burocrética e PIB per capita
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Nota 1: Os resultados apresentados no gréfico se referem a estimativa 3 da Tabela 1.

Com relacdo as variaveis a nivel de pais, a Tabela 1 indica que uma melhora de 1 ponto,
em relacdo & média global, nos indices de qualidade burocrética e de estabilidade politica estéo
associados a menores probabilidades de as firmas subornarem, aproximadamente 24% e entre
37,7% e 38,9%, respectivamente. Ja sobre o aumento de 1% no PIB per capita, em relacdo a
média global, os resultados da Tabela 1 indicam que isso esta relacionado a uma reducdo na
probabilidade das firmas subornarem entre 21% e 29%.

A Tabela 1 apresenta ainda o resultado para as varidveis de controle que indicam que
empresas de porte médio, com 20 a 99 funcionarios, tém probabilidade entre 23,5% e 24,5%
maior de pagar propina em relacdo as empresas de pequeno porte. De forma semelhante,
empresas de grande porte, com 100 ou mais funcionarios, tém aproximadamente 32% maior
probabilidade de subornar que empresas de tamanho pequeno. A variavel justica tambem
apresentou resultados estatisticamente significativos, o que indica que a probabilidade das
firmas subornarem reduz em torno de 42,6% quando as empresas acreditam que o sistema

judicial do pais é justo, imparcial e incorruptivel.
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Gréfico 7 — Efeitos do capital estrangeiro em diferentes niveis de PIB per capita

0 1
Capital doméstico Capital estrangeiro

— PIB per capital baixo
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Nota 1: Os resultados apresentados no grafico se referem a estimativa 4 da Tabela 1.

De acordo com Bribe Payers Index (2011) da Transparéncia Internacional (HARDOON
e HEINRICH, 2011), apesar do suborno ser comum em todos os setores analisados, 0s setores
de construcdo, petroleo e gas, mineracdo, e geracdo e transmissdo de energia, todos
caracterizados por requererem altos investimentos e por possuirem interacao significativa com
0 governo, sdo os piores ranqueados, indicando maior propensao a subornar. Isso leva a crer
que as caracteristicas setoriais podem ser possiveis fontes de endogeneidade e, sendo assim,
visando controlar esse problema, reestimou-se as regressdes 2, 3 e 4, controlando para efeitos
fixo de setores.

Os resultados dessas novas estimativas, regressfes 5, 6 e 7, controlam as caracteristicas
ndo observaveis e que podem estar correlacionadas com as variaveis explicativas na
determinacdo da probabilidade das empresas pagarem propina. Como pode-se observar, as
estimativas sdo estaveis apds o controle de efeitos fixos, portanto os resultados demonstram
serem consistentes. Quanto aos testes estatisticos, nota-se que em todas as estimativas a analise
logistica multinivel se mostrou preferivel, através do teste de méxima verossimilhanca, a analise
logistica de apenas um nivel. Além disso, o teste de maxima verossimilhanca, equivalente ao
teste F dos minimos quadrados ordinarios, também rejeitou a hipdtese nula de que o0s
coeficientes estimados, em cada uma das estimativas, fossem iguais a zero.

Webster e Piesse (2018), ao analisarem a diferenca entre a probabilidade de firmas de
capital doméstico e estrangeiro subornarem, levantaram a possibilidade de que, além do
investimento estrangeiro influenciar na deciséo de suborno pelas firmas, a corrupcéo trabalharia

no sentido inverso ao desestimular a realizacdo de investimento estrangeiro. Seguindo a ideia



54

desses autores, estimou-se uma regressdo simples com varidvel instrumental para investigar o
possivel problema de endogeneidade relacionado a variavel “capital estrangeiro”.

Para isso, substituiu-se a variavel binaria “capital estrangeiro” pela sua versdo continua,
que apresenta o percentual da firma que é de propriedade estrangeira, e utilizou-se como
instrumento a variavel binaria “tecnologia licenciada”, que recebe valor 1 (um) caso a empresa
use tecnologia licenciada de empresas estrangeiras (exceto softwares), e 0 (zero), caso
contrario. O teste de Durbin-Wu-Hausman® (Apéndice D, Tabela 9), no entanto, nfo rejeita a
hipdtese nula de que a variavel “capital estrangeiro” é exdgena. Tal resultado indica ndo haver
problema de endogeneidade com a variavel “capital estrangeiro”, o que reflete sinais de uma
especificacdo consistente das regressdes. Portanto, a presenca de varidveis em dois niveis
(micro e macro) se apresentam como “apropriadas” para a especificagdo proposta na pesquisa.

Os resultados apresentados na Tabela 1 contemplam a amostra de empresas localizadas
em 88 paises, no entanto, € possivel que os efeitos das variaveis sejam diferentes dependendo
da regido na qual os paises se situam. Assim, para analisar essas possiveis diferencas, no
préximo subcapitulo sdo realizadas novas estimativas dividindo a amostra de 88 paises em 6
regides do mundo®. Por sua vez, no Apéndice E consta as estimativas para a amostra dividida

de acordo com os niveis de renda dos paises.

5.1 Relacdo entre suborno, informalidade e capital estrangeiro em diferentes regides do

globo

Para avaliar como as variaveis se comportam em diferentes regibes do mundo,
reestimou-se as Equacdes 9, 12 e 15 para seis grupos de paises da amostra: (i) Africa, (ii) Leste
Asiatico e Pacifico, (ii) Leste Europeu e Asia Central, (iv) América Latina e Caribe, (v) Oriente
Médio e Norte da Africa, e (vi) Sul Asiatico. A Tabela 2 apresenta os resultados para 0 grupo
de empresas da Africa, que é representado na amostra por 27 paises e 7508 empresas. O indice
de correlacdo intraclasses nesse grupo € de 0.1462, indicando que aproximadamente 14,62%
das variacGes na probabilidade das firmas nessa amostra pagarem propina é explicada por

diferengas entre os paises (estimativa 8).

8 Ver Cameron e Trivedi (2009, p. 183-184)
4 Classificacdo do Enterprise Survey do Banco Mundial.
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Tabela 2 — Africa: estimacdo do impacto da informalidade e do capital estrangeiro na

probabilidade das firmas subornarem

Logit Multinivel

Varidveis (8) 9) (10 (11)
Parametros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.3405***  1.4261** 1.3403***
(0.0874) (0.2482) (0.0875)
Capital estrangeiro 0.8891 0.8826 1.1161
(0.0673) (0.0672) (0.1610)
Nivel de pais
Qualidade burocratica (BQ) 0.8346 0.8173 0.8333
(0.1221) (0.1343) (0.1217)
Log(PIBpc) 1.2019 1.1560 1.1441
(0.1523) (0.1636) (0.1467)
Estabilidade politica (PS) 0.5087***  0.5186***  0.5043***
(0.0739) (0.0808) (0.0728)
Controle (nivel de firma)
Tamanho (médio) 1.0178 1.0117 1.0210
(0.0684) (0.0683) (0.0687)
Tamanho (grande) 0.9619 0.9586 0.9690
(0.0911) (0.0912) (0.0921)
Justica 0.7088***  0.7077***  0.7067***
(0.0418) (0.0418) (0.0417)
Interagdes
Informalidade*BQ 1.0306
(0.1320)
Informalidade*log(P1Bpc) 1.0689
(0.1198)
Informalidade*PS 0.9724
(0.1072)
Capital estrangeiro*BQ 1.0492
(0.1191)
Capital estrangeiro*log(PIBpc) 1.1792*
(0.1104)
Capital estrangeiro*PS 1.0175
(0.0795)
Constante 0.3129***  0.3622***  (0.3531***  (0.3369***
(0.0467) (0.0796) (0.0824) (0.0743)
Parametros aleatérios
Componente da variancia (6%const.) 0.5633 0.2635 0.2598 0.2553
(0.1618) (0.0818) (0.0876) (0.0796)
Componente da varidncia (62infor.) 0.0751
(0.0426)
Componente da variancia (6%capest) 1.92e-20
(2.36e-11)
Correlagdo intraclasses (ICC) 0.1462 0.0742 0.0732 0.0720
LRtest vs logit 689.02***  190.50***  196.82*** 182.35***
LRtest todos zero 83.84*** 94.62*** 87.54***
Critério de Akaike 7913.55 7845.71 7842.93 7850.01
Critério Bayesiano 7927.40 7914.95 7939.86 7946.94
Observacoes 7508 7508 7508 7508
NUmero de grupos 27 27 27 27

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.
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De acordo com a Tabela 2, nos paises africanos, empresas que concorrem com firmas
informais tém uma probabilidade maior, entre 34% e 42,6%, de pagar propina do que aquelas
firmas que ndo encontram tal concorréncia em seus setores. No entanto, nessa amostra as
interacBes dessa variavel com as de nivel 2 ndo apresentaram resultados estatisticamente
significantes (estimativa 10).

O coeficiente da variavel “capital estrangeiro”, por sua vez, ndo ¢ estatisticamente
significativo, indicando que ndo ha diferenca na probabilidade de empresas estrangeiras ou
domeésticas pagarem propina nos paises africanos. Esse resultado condiz com os apresentados
pela amostra geral. As interacGes entre essa variavel com os indices de qualidade burocrética e
estabilidade politica também néo séo estatisticamente significantes, no entanto, a interagdo com
o0 PIB per capita apresentou resultado estatisticamente significativo maior que um, o que indica
gue nesse grupo de paises, a niveis elevados de PIB per capita, empresas de capital estrangeiro
tém mais chances de subornar que empresas de capital doméstico.

As variaveis a nivel de pais “qualidade burocratica” e “PIB per capita”, na Tabela 2,
ndo apresentaram coeficientes estatisticamente significativos. A variavel de estabilidade
politica, por outro lado, indica, de forma estatisticamente significante, que a variacao positiva
de 1 ponto nesse indice, em relacdo a média global, esta associada a uma reducéo entre 48,14%
e 49,6% na probabilidade das firmas subornarem. Além disso, os resultados da Tabela 2 nédo
indicam influéncia do tamanho das firmas na probabilidade de estas subornarem, no entanto, se
a empresa acredita que o sistema judicial do pais € justo, imparcial e incorruptivel, sua
probabilidade de subornar cai em aproximadamente 29%.

As estimativas apresentadas na Tabela 3 contemplam resultados para a amostra de 3787
empresas situadas em 7 paises do Leste Asiatico e Pacifico. Nesse grupo, o indice de correlacdo
intraclasses indica que cerca de 3% das varia¢6es na probabilidade das firmas pagarem propina
é explicada por diferencas entre os paises (estimativa 12). Entre as empresas do Leste Asiatico
e Pacifico os resultados indicam que aquelas que concorrem com firmas informais tém entre
66,3% e 87,5% maior probabilidade de subornarem que aquelas empresas que nao concorrem.
As interagdes dessa varidvel com as de nivel 2, no entanto, ndo apresentaram resultados
estatisticamente significativos.

Os coeficientes tampouco indicam diferencas nas probabilidades de subornar das firmas
de capital estrangeiro e doméstico. A interacdo dessa variavel com as de nivel dois também néo
apresentaram resultados estatisticamente significativos (estimativa 15, Tabela 3). Os resultados
indicam, portanto, que caracteristicas setoriais (como a presenca de firmas informais) e das

firmas séo os fatores que explicam a probabilidade das firmas dessa regido subornarem.
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Tabela 3 — Leste Asiatico e Pacifico: estimacdo do impacto da informalidade e do capital
estrangeiro na probabilidade das firmas subornarem

Logit Multinivel

Varidveis (12) (13) (14) (15)
Parémetros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.6640***  1.8749***  1.6626***
(0.1409) (0.3877) (0.1409)
Capital estrangeiro 1.1368 1.1490 1.1494
(0.1488) (0.1512) (0.1925)
Nivel de pais
Qualidade burocratica (BQ) 1.1237 1.4058 1.1698
(0.6012) (0.5624) (0.6297)
Log(PIBpc) 0.8729 0.6777 0.8403
(0.3331) (0.1888) (0.3234)
Estabilidade politica (PS) 1.3590 1.3513 1.3309
(0.5241) (0.4089) (0.5151)
Controle (nivel de firma)
Tamanho (médio) 1.4872***  1.4508***  1.4866***
(0.1624) (0.1606) (0.1624)
Tamanho (grande) 1.6173***  1.5917*** 1.6205***
(0.1870) 0.1852 (0.1875)
Justica 0.4086***  0.3987***  0.4076***
(0.0344) (0.0339) (0.0345)
Interagdes
Informalidade*BQ 0.6651
(0.4420)
Informalidade*log(PIBpc) 1.5823
(0.7447)
Informalidade*OS 1.0787
(0.5225)
Capital estrangeiro*BQ 0.8499
(0.6222)
Capital estrangeiro*log(PIBpc) 1.2098
(0.5571)
Capital estrangeiro*PS 1.0409
(0.5706)
Constante 0.3458***  (0.2532***  (0.2399***  (.2541***
(0.0456) (0.0512) (0.0360) (0.0510)
Parémetros aleatorios
Componente da variancia (6%const.) 0.1024 0.0934 0.0249 0.0903
(0.0598) (0.0584) (0.0259) (0.0565)
Componente da varidncia (62infor.) 0.1046
(0.0774)
Componente da variancia (6%capest) 1.31e-17
9.37e-10
Correlagdo intraclasses (ICC) 0.0302 0.0276 0.0075 0.0267
LRtest vs logit 92.42*** 50, 43*** 59.95*** 48.69***
LRtest todos zero 184.23***  194.32*** 184.50***
Critério de Akaike 3959.44 3791.21 3789.12 3798.95
Critério Bayesiano 3971.92 3853.61 3876.47 3886.30
Observacoes 3787 3787 3787 3787
NUmero de grupos 7 7 7 7

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.
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No Leste Asiatico e Pacifico, as empresas de grande porte tém entre 59,2% e 62% maior
probabilidade de pagar propina do que as empresas de pequeno porte. De forma semelhante,
empresas de porte médio tém entre 46% e 48,7% maior probabilidade de subornar que empresas
de pequeno porte. Além disso, a crenca de que o sistema judiciario do pais é justo, imparcial e
incorruptivel estd associado a uma reducdo na probabilidade das firmas do Leste Asiatico e
Pacifico pagarem propina em aproximadamente 39% (Tabela 3). Por fim, as variaveis qualidade
burocratica, PIB per capita e estabilidade politica ndo apresentaram coeficientes
estatisticamente significativos para a amostra de firmas do Leste Asiatico e Pacifico.

Na Tabela 4 constam os resultados para 6911 empresas de 21 paises do Leste Europeu
e Asia Central. Nessa amostra, o indice de correlagdo intraclasses (estimativa 16) indica que
cerca de 25% das variacGes na probabilidade das firmas subornarem é explicada por diferencas
entre paises. Os resultados indicam ainda, que firmas que concorrem com empresas informais
tém cerca de 84,5% mais chances de subornar que aquelas que n&o concorrem. Essa
probabilidade, no entanto, reduz em 47,5% caso o indice de qualidade burocratica aumente 1
ponto em relacdo a média global (estimativa 18). Nesse caso, a interacao entre as duas variaveis
indica que a niveis elevados de qualidade burocratica, empresas que competem com firmas
informais tém menores chances de subornar que empresas que ndo enfrentam tal concorréncia.

A interacdo entre informalidade e PIB per capita ndo apresentou resultados
estatisticamente significativo. Por sua vez, a interacdo cross-level entre informalidade e o indice
de estabilidade politica indica (estimativa 18) que o aumento de 1 ponto no ultimo (que varia
entre -2,5 e 2,5), em relacdo a sua média global, esta associado a 70,5% mais chances das
empresas que concorrem com firmas informais subornarem. Analisando o Gréfico 8 pode-se
verificar que a melhora no nivel de estabilidade politica do pais, esta associado a uma reducéo
na probabilidade de subornar tanto de empresas que concorrem com firmas informais quanto
daquelas que ndo concorrem, no entanto, a niveis elevados desse indice, a probabilidade de
suborno daquelas que concorrem é maior que 0 das empresas que nao disputam espago no
mercado com firmas informais, o que justifica o coeficiente maior que 1 da interagéo.

A variavel de capital estrangeiro, assim como suas interacfes com as variaveis de nivel
dois, ndo apresentaram resultados estatisticamente significativos na amostra para empresas
localizadas no Leste Europeu e Asia Central (Tabela 4), o que indica que néo existe diferenca
na probabilidade das firmas de capital estrangeiro e doméstico da amostra subornarem. O nivel
de qualidade burocratica dos paises, por si sO, também ndo se mostrou estatisticamente
significativo, ou seja, a probabilidade das firmas no Leste Europeu e Asia Central subornarem

ndo se altera quando ocorrem variag¢des no indice de qualidade burocréatica dos paises.
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Tabela 4 — Leste Europeu e Asia Central: estimagdo do impacto da informalidade e do capital
estrangeiro na probabilidade das firmas subornarem

Logit Multinivel

Varidveis (16) 1n (18) (19
Parametros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.8447***  1.1830 1.8438***
(0.1393) (0.2966) (0.1392)
Capital estrangeiro 1.1664 1.1821 1.4900
(0.1768) (0.1797) (0.4679)
Nivel de pais
Qualidade burocratica (BQ) 0.9282 1.2912 0.9078
(0.2752) (0.3968) (0.2708)
Log(PIBpc) 0.4398***  0.3785***  (0.4524**
(0.1394) (0.1221) (0.1438)
Estabilidade politica (PS) 0.5403** 0.4007** 0.5447**
(0.1612) (0.1246) (0.1631)
Controle (nivel de firma)
Tamanho (médio) 1.3099***  1.3094***  1.3088***
(0.1075) (0.1079) (0.1074)
Tamanho (grande) 1.4277***  1.4372*** 1.4271%**
(0.1525) (0.1541) (0.1525)
Justica 0.4708***  0.4740***  0.4698***
(0.0398) (0.0402) (0.0397)
Interagdes
Informalidade*BQ 0.5249***
(0.1269)
Informalidade*log(P1Bpc) 1.2792
(0.2931)
Informalidade*PS 1.7046**
(0.4033)
Capital estrangeiro*BQ 1.2145
(0.3613)
Capital estrangeiro*log(PIBpc) 0.7564
(0.2005)
Capital estrangeiro*PS 0.9557
(0.2957)
Constante 0.0864***  0.2371***  0.3077***  (0.2312***
(0.0209) (0.0825) (0.1083) (0.0805)
Parametros aleatdrios
Componente da variancia (6%const.) 1.0958 0.3221 0.3031 0.3209
(0.4001) (0.1259) (0.1225) (0.1255)
Componente da varidncia (62infor.) 0.0738
(0.0798)
Componente da variancia (6%capest) 1.16e-10
(3.89e-06)
Correlagdo intraclasses (ICC) 0.2499 0.0892 0.0844 0.0889
LRtest vs logit 517.87***  134.19***  118.21***  133.55***
LRtest todos zero 189.90***  201.90*** 190.74%**
Critério de Akaike 5139.38 4965.48 4961.48 4972.64
Critério Bayesiano 5153.06 5033.89 5057.25 5068.41
Observacoes 6911 6911 6911 6911
NUmero de grupos 21 21 21 21

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.
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Grafico 8 — Efeitos da concorréncia com firmas informais em diferentes niveis de estabilidade
politica em paises do Leste Europeu e Asia Central
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Nota 1: Os resultados apresentados no grafico se referem a estimativa 18 da Tabela 4.

O aumento de 1% do PIB per capita, em relacdo a média global, esta relacionado a uma
reducdo na probabilidade das firmas subornarem entre 54,8% e 62,1% (Tabela 4). Da mesma
forma, o aumento de 1 ponto no indice de estabilidade politica, em relacdo a média global,
representa uma reducdo entre 45,5% e 59,9% na probabilidade das empresas situadas no Leste
Europeu e Asia Central pagarem propina.

Com relacdo as varidveis para empresas de tamanho médio e grande, os resultados
indicam que quanto maior a empresa, maior probabilidade de subornar em relagéo as firmas de
pequeno porte (Tabela 4). Além disso, quando as empresas do Leste Europeu e Asia Central
acreditam na eficiéncia e imparcialidade do sistema judicial dos paises, sua probabilidade de
subornar cai em torno de 53%. Tal resultado, segue a perspectiva de Tanzi (1998) e Becker
(1968) que esperam uma reducdo nas atividades ilicitas devido a um aumento nas penalidades
aplicadas, ou a um aumento na probabilidade de sofrer tais sangdes.

Para a América Latina e Caribe, a analise da amostra de 9164 empresas de 23 diferentes
paises indica que, de acordo com o indice de correlacdo intraclasses, 10,8% das variacdes na
probabilidade das firmas subornarem é explicada por diferengas entre os paises (estimativa 20,
Tabela 5). De forma geral, entre as empresas dessa amostra, aquelas que concorrem com firmas
em situacao de informalidade tém entre 44,2% e 54% maior probabilidade de subornar que as

empresas que ndo concorrem.
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Tabela 5 — Ameérica Latina e Caribe: estimacdo do impacto da informalidade e do capital
estrangeiro na probabilidade das firmas subornarem

Logit Multinivel

Variaveis (20 (21) (22) (23)
Parémetros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.5406***  1.4422*** 1 5382***
(0.1183) (0.1518) (0.1182)
Capital estrangeiro 1.0522 1.0487 1.1229
(0.1073) (0.1071) (0.1407)
Nivel de pais
Qualidade burocratica (BQ) 1.0854 1.2699 1.0959
(0.2233) (0.2831) (0.2274)
Log(PIBpc) 1.0697 0.8584 1.0881
(0.2264) (0.2016) (0.2328)
Estabilidade politica (PS) 0.7135 0.7733 0.7038
(0.1605) (0.1932) (0.1596)
Controle (nivel de firma)
Tamanho (médio) 1.3622***  1.3670*** 1.3618***
(0.1132) (0.1137) (0.1132)
Tamanho (grande) 1.2770***  1.2768*** 1.2811***
(0.1166) (0.1167) (0.1170)
Justica 0.7131***  0.7180***  0.7141***
(0.0665) (0.0670) (0.0667)
Interagdes
Informalidade*BQ 0.7765**
(0.0949)
Informalidade*log(P1Bpc) 1.3996**
(0.2013)
Informalidade*PS 0.8713
(0.1251)
Capital estrangeiro*BQ 0.9313
(0.1505)
Capital estrangeiro*log(PIBpc) 0.8956
(0.1630)
Capital estrangeiro*PS 1.1024
(0.2017)
Constante 0.1173***  0.0800***  0.0841***  0.0791***
(0.0163) (0.0144) (0.0158) (0.0143)
Parémetros aleatorios
Componente da variancia (6%const.) 0.3996 0.3424 0.3466 0.3434
(0.1327) (0.1162) (0.1176) (0.1165)
Componente da varidncia (62infor.) 7.71e-15
(2.22e-08)
Componente da variancia (6%capest) 7.73e-13
(7.45e-07)
Correlagdo intraclasses (ICC) 0.1083 0.0943 0.0953 0.0945
LRtest vs logit 256.00***  191.39***  192.84***  19].84***
LRtest todos zero 63.56*** 71.06*** 64.55%**
Critério de Akaike 6341.66 6294.10 6294.60 6301.11
Critério Bayesiano 6355.91 6365.33 6394.32 6400.83
Observacoes 9164 9164 9164 9164
NUmero de grupos 23 23 23 23

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.
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O efeito da variavel “informalidade”, no entanto, € amenizado em 22,35%, quando o
indice de qualidade burocrdtica aumenta em 1 ponto, em relacdo a média global; e é
potencializado em quase 40% quando o PIB per capita aumenta 1% em relacdo a média global
(estimativa 22). Essa ultima interacdo, entre PIB per capita e informalidade, indica que a niveis
elevados de PIB per capita, empresas da América Latina e Caribe que concorrem com firmas
informais tém maior probabilidade de subornar que empresas que ndo competem com tais
firmas em seus setores. No entanto, isso ndo impede que a melhora no PIB per capita reduza a
probabilidade de ambas as firmas subornarem e que a reducdo apenas ocorra em proporgoes
diferentes entre as empresas que concorrem e que ndo concorrem com firmas informais.

Com relagdo a variavel “capital estrangeiro” da Tabela 5, o coeficiente ndo apresentou
resultado estatisticamente significante, o que indica que ndo ha diferencas na probabilidade de
empresas de capital estrangeiro e doméstico subornarem entre as empresas situadas na América
Latina e Caribe. As variaveis a nivel de pais, assim como as interacfes dessa com a variavel de
capital estrangeiro, ndo séo estatisticamente significativas.

As variaveis de controle a nivel de firma sdo todas estatisticamente significativas a 1%
para a amostra de empresas da América Latina e Caribe. Desse resultado, pode-se extrair que
empresas de médio e grande porte tém maior probabilidade de subornar (aproximadamente 36%
e 28%, respectivamente) que as empresas de pequeno porte; e que empresas que acreditam que
o0 sistema judicial do pais é justo, imparcial e incorruptivel tém uma reducdo entre 28,2% e
28,7% em suas probabilidades de subornar (Tabela 5).

Para a anélise do Oriente Médio e Norte da Africa tem-se na amostra 2001 empresas de
7 paises. Os resultados do indice de correlacdo intraclasses indicam que 44,9% das variacdes
na probabilidade das firmas subornarem sdo explicadas por diferencas entre os paises (Tabela
6). Nessa amostra, empresas que competem com firmas informais tém entre 45,3% e 46,6%
maior probabilidade de subornar do que empresas que ndo enfrentam tal concorréncia. As
interagBes entre a varidvel informalidade e as varidveis de nivel 2 ndo apresentaram resultados
estatisticamente significativos.

Os coeficientes para a varidvel de capital estrangeiro, na Tabela 6, ndo sdo
estatisticamente significativos, o que indica que ndo existe diferenca entre as probabilidades de
empresas estrangeiras e domésticas subornarem no Oriente Médio e Norte da Africa. As
interacdes dessa variavel com as de nivel 2 — estabilidade politica, qualidade burocratica e PIB

per capita - tampouco apresentaram resultados estatisticamente significantes.
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Tabela 6 — Oriente Médio e Norte da Africa: estimac&o do impacto da informalidade e do capital
estrangeiro na probabilidade das firmas subornarem
Logit Multinivel

Variaveis (24) (25) (26) (27)
Parémetros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.4532***  (0.8849 1.4659***
(0.1811) (0.2820) (0.1831)
Capital estrangeiro 1.1257 1.0553 2.8126
(0.2878) (0.2708) (2.8351)
Nivel de pais
Qualidade burocratica (BQ) 0.2143** 0.2565* 0.2214**
(0.0434) (0.1974) (0.1414)
Log(PIBpc) 0.9516 0.7011 0.9712
(0.4143) (0.3448) (0.4032)
Estabilidade politica (PS) 0.5956 0.7182 0.5707*
(0.1908) (0.2644) (0.1772)
Controle (nivel de firma)
Tamanho (médio) 1.5247***  1.5256%** 1.5249***
(0.2145) (0.2159) (0.2148)
Tamanho (grande) 1.5587** 1.5211** 1.5409**
(0.3004) (0.2946) (0.2986)
Justica 0.4516***  0.4516*** 0.4497***
(0.0593) (0.0595) (0.0593)
Interagdes
Informalidade*BQ 0.8257
(0.6621)
Informalidade*log(P1Bpc) 1.7117
(0.6326)
Informalidade*PS 0.6333
(0.2395)
Capital estrangeiro*BQ 0.0361
(0.1519)
Capital estrangeiro*log(PIBpc) 1.5148
(2.4238)
Capital estrangeiro*PS 4.9377
(8.0219)
Constante 0.2216**  0.1918***  (0.2303*** 0.1847***
(0.1392) (0.0611) (0.0806) (0.0573)
Parémetros aleatorios
Componente da variancia (6%const)  2.6859 0.1141 0.1321 0.1006
(1.5536) (0.0854) (0.0956) (0.0787)
Componente da varidncia (62infor.) 8.67e-15
(3.76€-08)
Componente da variancia (6%capest) 5.80e-13
(5.51e-07)
Correlagdo intraclasses (ICC) 0.4495 0.0335 0.0386 0.0297
LRtest vs logit 494 51%** 9 5*** 10.93*** 7.34**
LRtest todos zero T72.71%** 81.29%** 75.89%**
Critério de Akaike 1812.72 1756.01 1755.43 1760.83
Critério Bayesiano 1823.92 1812.03 1833.85 1839.25
Observacoes 2001 2001 2001 2001
NUmero de grupos 7 7 7 7

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.
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Com relacdo aos demais resultados para a amostra de empresas do Oriente Médio e
Norte da Africa, é possivel dizer que a variagdo positiva de 1 ponto, em relagio a média global,
no indice de qualidade burocratica do pais esta associada a uma reducdo na probabilidade das
firmas subornarem entre 74,3% e 78,6%. As varidveis PIB per capita e estabilidade politica, no
entanto, ndo apresentaram coeficientes estatisticamente significativos. No Oriente Medio e
Norte da Africa, os resultados da Tabela 6 indicam que empresas de médio porte tém cerca de
53% mais chances de subornar que empresas de pequeno porte. No caso das empresas de grande
porte, essa probabilidade fica entre 52,1% e 55,9%. Além disso, os resultados indicam que
firmas que acreditam que o sistema judicial é justo, imparcial e incorruptivel tém cerca de 55%
menor chance de subornar que empresas que ndo compartilham dessa crenca.

A Tabela 7 apresenta os resultados para 1851 empresas de 3 paises do Sul Asiatico. Por
apresentar o mesmo valor em todos os paises analisados nessa amostra, a variavel “qualidade
burocratica” foi omitida das estimativas. Nessa amostra o indice de correlagdo intraclasses nas
estimativas 29, 30 e 31 se aproxima de zero, 0 que indica que 0s paises sdo homogéneos entre
si e que a propensdo a pagar propina das empresas independe do pais do Sul Asiatico no qual
ela esta localizada. Tal resultado pode ser justificado pelo fato de que os paises que compdem
a amostra do Sul Asiatico sdo todos ex-colonias do Império Britanico (1857-1947), com
excecdo de Bangladesh que conquistou sua independéncia do Paquistdo em 1971.

Além disso, pelo teste de maxima verossimilhanca das estimativas 29, 30 e 31 (Tabela
7), conclui-se que a analise logistica de um nivel € preferivel a analise logistica multinivel. Com
isso, os resultados da andlise logistica de 1 nivel da Tabela 7 (estimativa 32) indicam que no
Sul Asiatico ndo ha diferenca na probabilidade de subornar entre empresas que concorrem ou
ndo com o setor informal. Da mesma forma, a presenca de capital estrangeiro nas firmas dessa
regido ndo afeta a probabilidade de estas pagarem propina.

Os resultados da estimativa 32 indicam ainda que empresas de médio porte situadas no
sul da Asia tém 39,2% maior probabilidade de subornar que firmas de pequeno porte. De forma
semelhante, empresas de grande porte estdo associadas a aproximadamente 85,7% maior
probabilidade de pagar propina que empresas pequenas. Por fim, os resultados indicam que
acreditar que o sistema judicial do pais é justo, imparcial e incorruptivel esta relacionado a uma
reducdo de 54% na probabilidade das firmas subornarem. Com esses resultados, é de se esperar
que quanto menor a empresa, mais ela acredita na eficiéncia do judiciario. Os dados comprovam
essa suposicdo ao indicar que 44% das empresas de pequeno porte acreditam que o sistema
judiciario do pais € justo, imparcial e incorruptivel, contra 40,3% e 34,8% das empresas de

médio e grande porte, respectivamente.
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Tabela 7 — Sul Asiatico: estimacdo do impacto da informalidade e do capital estrangeiro na

probabilidade das firmas subornarem

Logit Multinivel

Logit (1 nivel)

Varidveis (28) (29) (30 (3D (32)
Parémetros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.0315 0.9553 1.0444 1.0125
(0.1079) (0.4513) (0.1096) (0.1032)
Capital estrangeiro 1.8533**  1.8833**  3.9719* 1.5032
(0.5282) (0.5375) (2.9909) (0.4053)
Nivel de pais
Qualidade burocratica (BQ)
Log(PIBpc) 0.2272*%**  0.2574***  (.2237***
(0.0410) (0.0599) (0.0421)
Estabilidade politica (PS) 1.0020 0.9036 0.9604
(0.0987) (0.1212) (0.0963)
Controle (nivel de firma)
Tamanho (médio) 1.3271**  1.3143**  1.3252** 1.3919***
(0.1654) (0.1643) (0.1653) (0.1698)
Tamanho (grande) 1.7374%**  17590*** 17301***  1.8573***
(0.2280) (0.2317) (0.2274) (0.2376)
Justica 0.6550***  0.6593*** (0.6591***  (0.4599***
(0.0740) (0.0746) (0.0746) (0.0566)
InteracOes
Informalidade*BQ
Informalidade*log(PIBpc) 0.7458
(0.2631)
Informalidade*PS 1.2505
(0.2487)
Capital estrangeiro*BQ
Capital estrangeiro*log(P1Bpc) 0.5521
(0.4483)
Capital estrangeiro*PS 3.0167**
(1.6465)
Constante 0.3492**  0.0729*** 0.0747*** 0.0670***  0.5149***
(0.1776) (0.0193) (0.0252) (0.0186) (0.0566)
Parémetros aleatorios
Componente da variancia (c%onst)  0.7593 1.39e-20 9.06e-17 1.50e-19
(0.6412) (1.80e-09) (9.73e-10) (3.96e-11)
Componente da variancia (6%infor.) 1.56e-14
(1.95e-08)
Componente da variancia (6%capest) 7.86e-14
(1.59e-07)
Correlacdo intraclasses (ICC) 0.1875 9.44e-17 2.75e-17 4.55e-20
LRtest vs logit 131.79*** 5.9e-12 0.00 0.00
LRtest todos zero 57.00%**  58.54***  §1.83***
Critério de Akaike 2269.24 2226.24 2230.70 2227.41
Critério Bayesiano 2280.29 2275.95 2296.99 2293.69
Observacgoes 1851 1851 1851 1851 1851
Nimero de grupos 3 3 3 3

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.
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5.2 Relacéo entre suborno, informalidade e capital estrangeiro: discussao

Os resultados apresentados, na amostra geral e segregada por grupos de paises, indicam
que a concorréncia com firmas informais, que possam estar ndo obedecendo direitos autorais
e/ou evitando pagamento de impostos, tem uma relacdo positiva com a probabilidade das firmas
subornarem, com excecao das empresas situadas no sul asiatico. Entende-se que esse efeito
positivo se deve a relacdo entre informalidade, desenvolvimento econémico e qualidade das
instituicOes, leis e regulamentacdes dos paises. A literatura ja aponta que paises menos
desenvolvidos estdo sujeitos a presenca maior de informalidade (LA PORTA e SHLEIFER,
2014), a0 mesmo tempo em que o baixo desenvolvimento econdmico é apontado por Mauro
(1995) e Rose-Ackerman e Palifka (2016) como positivamente relacionado a niveis elevados
de corrupcao nos paises, o que leva ao primeiro indicio tedrico de que em ambientes onde ha
informalidade seria maior a incidéncia de transagdes corruptas.

O segundo indicio tedrico que suporta a relacdo positiva entre informalidade e corrupgéo
envolve a parte da literatura econdmica gque considera como propulsores para o surgimento de
empresas informais as pesadas regulamentacdes e instituicdes de baixa qualidade. Nesse
sentido a soma desses dois fatores convergem para um nivel alto de discricionariedade dos
agentes publicos na interpretacdo das regulamentacdes e no fornecimento de servigos publicos,
0 que é uma das fontes classicas de corrupcao (MAURO, 1995; KAUFMANN e WEI, 1999;
DE SOTO, 2000; DJANKOV et. al., 2002; ABRAMO, 2003; LAMBSDORFF, 2006; MISHRA
e RAY, 2010).

Com relacdo a presenca de capital estrangeiro nas firmas, os resultados indicam, em
todas os grupos de paises analisados, que ndo existe diferenca na probabilidade de empresas de
capital doméstico e estrangeiro subornarem. Esse resultado estd em linha com os estudos
desenvolvidos por Puck, Rogers e Mohr (2013) e Webster e Piesse (2018) que afirmam que as
empresas moldam suas estratégias de forma a se adaptarem aos riscos, costumes e praticas do
lugar onde estdo instaladas, 0 que torna seu comportamento neutro com relacéo ao pagamento
de propina.

Tal resultado p6e em cheque a efetividade das leis, convencdes e tratados internacionais,
como o Foreign Corrupt Practices Act (FCPA) dos Estados Unidos e a Convencéo das NacGes
Unidas contra a Corrupgdo, que visam desencorajar 0 pagamento de propina por empresas
multinacionais. Apesar de certamente se tratarem de iniciativas importantes para o combate a

corrupgéo, principalmente por reconhecerem e trazerem conscientizagdo para o problema, tais
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acOes ainda ndo sdo definitivas ou suficientes para encorajar empresas estrangeiras a adotarem
praticas diferentes das empresas domésticas.

O indice de qualidade burocratica apresentou resultados estatisticamente significativos
na amostra geral (Tabela 1) e na amostra de empresas do Oriente Médio e norte da Africa. Nesse
sentido, o nivel de qualidade burocratica dos paises se apresentou como negativamente
relacionado com a probabilidade das firmas subornarem, o que indica novamente que a
existéncia de regulamentacbes claras e instituicGes fortes e desenvolvidas no paises esta
associada a uma reducdo na probabilidade das firmas subornarem. Relacdo semelhante a esta
foi encontrada por Yin, Xu e Li (2003) e Opper (2005) que identificaram evidéncias de que
ambientes com deficiéncias institucionais sao terrenos férteis para a corrupgdo. Entre elas esta
o fato de que paises em transicdo, que possuem elevados indices de corrupcao e sao tipicamente
caracterizados por ambientes institucionais fracos e pouco desenvolvidos.

Considerando que a melhora no nivel de qualidade burocratica dos paises esta associada
a uma reducdo na probabilidade das firmas subornarem, os resultados da interacéo do indice
com a variavel de informalidade (estatisticamente significativos na amostra geral, na amostra
de empresas do Leste Europeu e Asia Central e da América Latina e Caribe) indica que a niveis
elevados de qualidade burocrética, as empresas que concorrem com firmas informais tém menor
probabilidade de subornar que empresas que nao concorrem. Ja com relacdo a interacao entre
qualidade burocrética e capital estrangeiro, 0s resultados indicam que firmas domésticas e
estrangeiras reagem da mesma forma a alternacGes no nivel de qualidade burocratica dos paises,
tornando o coeficiente da interacdo entre as duas variaveis, estatisticamente ndo significativo
tanto para a estimativa geral (baseline) como em todas as amostras analisadas.

Com relagdo ao PIB per capita, os resultados da amostra geral e das empresas
localizadas no Leste Europeu e Asia Central indicam que uma variacao positiva nessa variavel
estd associada a uma reducdo na probabilidade das firmas subornarem. Esse resultado evidencia
a importancia das condi¢Bes socioecondmicas vigentes nos paises na determinacdo do nivel de
corrupcéo ai existente (MAURO, 1995; BARDHAN, 1997; TREISMAN, 2000; WEBSTER e
PIESSE, 2018). A interacéo entre o PIB per capita e a varidvel de informalidade indica, para a
amostra geral e para a América Latina e Caribe, que a niveis elevados de PIB per capita
empresas que concorrem com firmas informais tém maior probabilidade de subornar que
empresas que ndo encontram tal concorréncia em seus setores. De forma semelhante, a niveis
elevados de PIB per capita, empresas de capital estrangeiro da amostra geral e de empresas da

Africa tém maior probabilidade de subornar que empresas de capital doméstico.
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A estabilidade politica se mostrou uma varidvel estatisticamente significativa e
negativamente relacionada com a probabilidade de subornar das firmas da amostra geral, Africa
e Leste Europeu e Asia Central. Esse era o resultado esperado com base no estudo de Damania,
Fredriksson e Mani (2004) onde os autores encontram evidencias de que quanto maior o nivel
de instabilidade politica vigente no pais, menor serd o poder de enforcement das instituicdes e
mais perversos serdo os efeitos da corrupcao.

A interacdo entre o indice de estabilidade politica e a variavel de informalidade,
estatisticamente significativo apenas na amostra de paises do Leste Europeu e Asia Central,
indica que a niveis elevados desse indice, as empresas que competem com firmas informais tém
maior probabilidade de subornar que empresas que ndo disputam mercado com firmais nao
registradas. A interacdo entre as variaveis de estabilidade politica e capital estrangeiro, por sua
vez, ndo se mostrou estatisticamente significativa em nenhuma das amostras analisadas.

A respeito da variavel de controle “justica”, existe certo consenso na amostra de que a
expectativa por parte das empresas de que o sistema judiciario do pais é justo, imparcial e
incorruptivel contribui positivamente para a reducdo na probabilidade das firmas subornarem.
Pela analise classica seminal de prevencao de crimes realizada por Becker (1968), ja era de se
esperar tal resultado, visto que quanto maiores forem as chances de serem pegos por atos de
corrupgdo, maiores serdo os custos de oportunidade de se envolverem neles, tornando as
empresas menos propensas a subornarem. Sobre as variaveis de controle “tamanho médio” e
“tamanho grande”, encontrou-se em todas as amostras, com excecdo da Africa, uma relagio
positiva estatisticamente significativa com a probabilidade de subornar. Esse € 0 mesmo
resultado est4 conforme a literatura (SOREIDE, 2004; KARPOFF, LEE e MARTIN, 2017).

A divisdo da amostra por grupos de paises é Util porque deixa claro que as variaveis que
impactam na probabilidade das firmas subornarem ndo sdo as mesmas em todas as regides,
mesmo depois de se controlar determinadas caracteristicas de empresas e paises. Apesar dessas
diferengas dos efeitos dos coeficientes, é evidente que o efeito da existéncia de empresas
informais representa certo consenso entre as regides analisadas, com excec¢ao do Sul Asiatico,
0 que sugere que baixo desenvolvimento econdmico, instituicdes de baixa qualidade e
regulagdes mal elaboradas, que sdo caracteristicas importantes de paises onde ha niveis
elevados de informalidade, sdo determinantes importantes da probabilidade das firmas

subornarem.



6 CONCLUSAO

O estudo da corrupgéo tem ganhado cada vez mais espaco na literatura econémica, no
entanto, os estudos até entdo realizados, focam na analise da corrup¢do em nivel macro ou em
nivel micro, raramente analisando os dois aspectos do objeto simultaneamente. Devido a isso,
buscou-se com este estudo verificar o efeito da concorréncia com o setor informal e da presenca
de capital estrangeiro sobre a probabilidade das firmas subornarem, levando em consideracéo
nas estimativas, o nivel de estabilidade politica, PIB per capita e qualidade burocratica dos
paises onde as empresas analisadas estéo situadas e no ano em que foram entrevistadas.

Para alcancar seus objetivos, as variaveis a nivel de firma foram fornecidas pelo
Enterprise Survey do Banco Mundial. As variaveis a nivel de pais foram extraidas do
Worldwide Governance Indicators, World Development Indicators, ambos também do Banco
Mundial, e do International Country Risk Guide, (ICRG), sendo essa Ultima, uma base de dados
privada produzida pelo Political Risk Services Group. Para realizar estimativas de dados em
diferentes niveis hierarquicos, utilizou-se a analise multinivel que permite sobrepor
caracteristicas dos paises com atributos relacionados ao nivel de firma e, estimar a variancia
dentro e entre os grupos simultaneamente. A amostra final total contou com 31.222 empresas
de 88 paises.

Esta pesquisa explorou uma relagdo importante entre corrupgéo, informalidade e capital
estrangeiro. Os resultados obtidos através da analise multinivel apoiam o argumento intuitivo
de que a concorréncia com firmas informais esta associada a um aumento na probabilidade das
empresas formais subornarem. Esse resultado é relevante, ja& que pesquisas anteriores se
concentraram apenas na andalise do mercado formal, sem considerar possiveis mudancas na
probabilidade de suborno das empresas, ocasionadas pela competicdo com firmas nao
registradas.

A constatacdo de que concorrer com o setor informal esta relacionado a uma maior
probabilidade de subornar por parte das empresas formais, da indicios de que empresas
informais, de baixa escala produtiva e méo-de-obra pouco qualificada, afetam negativamente o
mercado das firmas formais, de producdo em alta escala e mé&o-de-obra qualificada. Esse efeito
negativo cria a necessidade de que as firmas que concorrem com o setor informal paguem mais
propina que as empresas que ndo concorrem, para poder operar em condicGes de igualdade
competitiva com as firmas informais. Além disso, tal resultado pode indicar ainda que as
caracteristicas socioeconémicas e burocraticas que levam empresas para a informalidade,

afetam de forma semelhante as firmas formais, levando-as a optar pela corrupcgdo ao invés da
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informalidade, devido a sua maior capacidade gerencial ou por buscarem maior escala
produtiva, objetivo este que ndo é possivel em operac¢des informais.

Para a proxy de capital estrangeiro, os resultados indicam ndo haver diferenca entre a
probabilidade de empresas domesticas e estrangeiras subornarem. Esse resultado traz
evidencias de que as multinacionais, na média, moldam seu comportamento de forma a se
adaptarem aos riscos, costumes e praticas dos paises onde elas se instalam, de forma que a
probabilidade de uma empresa de capital estrangeiro subornar sera a mesma das empresas
domeésticas.

O fato de haver uma possivel relacdo entre a probabilidade de empresas domésticas e
estrangeiras subornarem, traz indicios claros de que iniciativas locais de combate a corrupgéo
podem ser mais efetivas que medidas internacionais se levarem em consideracdo, durante a
formulacéo, as disparidades regionais. Além disso, os resultados das estimacdes indicam que o
efeito das variaveis a nivel de pais — qualidade burocrética, PIB per capita e estabilidade politica
— diferem entre as regifes analisadas, 0 que novamente advoga em favor de politicas locais de
combate a corrupcao.

Entre as principais contribuicGes desta pesquisa para o estudo da corrupcao esta a
constatacdo de que a presenca de um setor informal afeta a probabilidade das firmas formais
subornarem e de que ndo ha diferenca entre a probabilidade de empresas domésticas e
estrangeiras pagarem propina. Além disso, os resultados indicam a importancia de considerar
varidveis a nivel de pais quando se analisa as caracteristicas das firmas. E, por fim, com a
divisdo da amostra em grupos de paises, percebe-se que o indice de qualidade burocratica, de
estabilidade politica e o PIB per capita ndo exercem um efeito homogéneo sobre a
probabilidade das firmas de todas as regides analisadas subornarem.

Em termos de politicas 6timas, os resultados aqui encontrados podem ser utilizados por

formuladores de politicas publicas visando reduzir a pratica de suborno nos paises.
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APENDICE A - Outros fatores que afetam o nivel de corrupcéo

Quadro 2 — Outros fatores que afetam a corrup¢do em nivel macro

Autores

Variavel

Shleifer e Vishny
(1993), Mauro (1995,
1996), Treisman
(2000)

A presenca de diversos grupos etnolinguisticos em um pais é
significativamente associada a niveis elevados de corrupcdo devido a
propensdo dos agentes publicos a favorecer membros de seu proprio grupo.
Tal relacdo tende a se tornar insignificante quando o nivel de desenvolvimento
do pais é controlado na regresséo.

Treisman (2000),
Lindgreen (2004),
Lambsdorff (2006)

A democracia reduz os niveis de corrupgdo através do fortalecimento das
instituicBes. A liberdade de imprensa inerentemente democrética permite a
exposicdo de casos de abuso de poder, seja pela atuacdo de jornalistas, pelo
engajamento civico nas atividades de monitoramento dos atos politicos ou
ainda pelos proprios politicos que concorrem por um mesmo cargo publico.
No entanto, estudos indicam que a democracia ndo reduz a corrupgao
imediatamente e que paises com 20 a 30 anos de democracia se beneficiaram
apenas ligeiramente desse efeito.

Kunicova (2001),
Gerring and Thacker
(2004)

O parlamentarismo, em relagdo ao presidencialismo, € associado a niveis
menores de corrupgdo. A justificativa é que a independéncia do parlamento
limita a busca por interesse proprio do Poder Executivo

Ades e Di Tella
(1999), Treisman
(2000), Bologna
(2017)

Paises com maior abertura econémica sao significativamente associados com
baixos niveis de corrupcdo. Isso se da pela reducdo das oportunidades de
demanda por subornos, propinas e gifts por parte dos agentes publicos.

Mauro (1996), Ades e
Di Tella (1999),
Treisman (2000),
Lambsdorff (2006)

A existéncia de recursos naturais abundantes no pais esta ligada a um nivel
maior de corrupcdo. As explicacdes para esse efeito sdo basicamente duas:
atos corruptos na alocagéo de direitos de exploragdo desses recursos possuem
grande potencial de ganho; e a presenca de elevada participacdo de produtos
primarios na pauta de exportacdes é caracteristica de paises pobres e a pobreza
tem impacto positivo na corrupgao.

Tresiman (2000)

Os indices de corrupcao para Africa, Europa Oriental, Asia, América Latina e
Oriente Médio, indicam que essas regides sao mais corruptas que Europa
Ocidental e América do Norte. No entanto, esses resultados se tornam
insignificantes quando se controla a regressdo pelo nivel de desenvolvimento
econdmico e anos de democracia ininterrupta. Ou seja, as diferencas nos niveis
de corrupcdo entre os continentes podem ser quase totalmente explicadas pelo
nivel de desenvolvimento econdmico e pelo sistema politico.

Dollar, Fisman e Gatti
(2001),

Swamy et al (2001),
Lambsdorff (2006)

Estudos empiricos comprovam que o percentual de mulheres na forca de
trabalho e no Poder Legislativo tem um efeito negativo no nivel de corrupcao.
A justificativa é que redes dominadas por homens pode encorajar atos de
corrupcdo. No entanto, a dire¢cdo da causalidade dessas duas varidveis é
contestada na literatura sob o argumento de que niveis baixos de corrup¢édo
impde restricBes as redes dominadas por homens e proporciona as mulheres
0s recursos para chegarem a posi¢cdes mais altas. Além disso, seria dificil
estabelecer os direitos das mulheres em paises predominantemente corruptos.

Fonte: elaboragdo propria.
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APENDICE B - Relacéo dos paises utilizados na analise aplicada

Quadro 3 — Relagdo dos paises utilizados na analise aplicada

Ano Periodo de
Pais Selecionado Coleta Amostra Regido

Angola 2010 06/2010 - 10/2010 259 | Africa

Botswana 2010 06/2010 - 10/2010 183 | Africa

Burkina Faso 2009 05/2009 - 10/2009 252 | Africa

Cameroon 2016 07/2016 - 11/2016 259 | Africa

Congo, Rep. 2009 09/2008 - 02/2009 86 Africa

Congo, Dem. Rep. 2013 08/2013 - 05/2014 384 | Africa

Cote d'lvoire 2016 07/2016 - 02/2017 237 | Africa

Ethiopia 2015 06/2015 - 02/2016 | 431 | Africa

Gabon 2009 09/2008 - 02/2009 73 Africa

Gambia, The 2006 07/2006 - 08/2006 39 Africa

Ghana 2013 12/2012 - 07/2014 409 | Africa

Guinea 2016 07/2016 - 12/2016 84 Africa

Guinea-Bissau 2006 05/2006 - 06/2006 51 Africa

Kenya 2013 01/2013 - 09/2014 621 | Africa

Liberia 2009 09/2008 - 02/2009 132 | Africa

Malawi 2014 04/2014 - 02/2015 317 | Africa

Mali 2016 07/2016 - 10/2016 130 | Africa

Mozambique 2007 01/2007 - 12/2007 394 | Africa

Namibia 2014 04/2014 - 02/2015 358 | Africa

Niger 2009 05/2009 - 10/2009 83 Africa

Senegal 2014 05/2014 - 02/2015 222 | Africa

Sierra Leone 2009 09/2008 - 02/2009 125 | Africa

Sudan 2014 09/2014 - 02/2015 590 | Africa

Tanzania 2013 01/2013 - 08/2014 403 | Africa

Uganda 2013 01/2013 - 07/2014 | 474 | Africa

Zambia 2013 12/2012 - 02/2014 | 457 | Africa

Zimbabwe 2016 07/2016 - 02/2017 455 | Africa

China 2012 11/2011 - 03/2013 | 1.699 | Leste Asidtico e Pacifico
Indonesia 2015 04/2015 -11/2015| 461 | Leste Asiatico e Pacifico
Malaysia 2015 03/2015 - 05/2016 418 | Leste Asitico e Pacifico
Mongolia 2013 12/2012 - 07/2013 259 | Leste Asiatico e Pacifico
Myanmar 2016 10/2016 - 04/2017 442 | Leste Asiatico e Pacifico
Papua New Guinea 2015 08/2015 - 06/2016 49 Leste Asiatico e Pacifico
Vietnam 2015 11/2014 - 04/2016 459 | Leste Asidtico e Pacifico
Albania 2013 03/2013 - 07/2013 251 | Leste Europeu e Asia Central
Armenia 2013 11/2012 - 07/2013 251 | Leste Europeu e Asia Central
Azerbaijan 2013 07/2012 - 12/2013 219 | Leste Europeu e Asia Central
Belarus 2013 07/2012 - 08/2013 192 | Leste Europeu e Asia Central
Bulgaria 2013 11/2012 - 10/2013 136 | Leste Europeu e Asia Central
Croatia 2013 02/2013 - 10/2013 221 | Leste Europeu e Asia Central
Czech Republic 2013 01/2013 - 04/2014 151 | Leste Europeu e Asia Central
Estonia 2013 02/2013 - 07/2013 94 Leste Europeu e Asia Central
Hungary 2013 02/2013 - 08/2013 173 | Leste Europeu e Asia Central
Kazakhstan 2013 07/2012 - 12/2013 261 | Leste Europeu e Asia Central
Latvia 2013 01/2013 - 12/2013 126 | Leste Europeu e Asia Central
Lithuania 2013 01/2013 - 10/2013 114 | Leste Europeu e Asia Central

(Continua)
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(Continuacao)

Ano Periodo de
Pais Selecionado Coleta Amostra Regido
Moldova 2013 11/2012 - 12/2013 220 | Leste Europeu e Asia Central
Poland 2013 02/2013 - 11/2013 214 | Leste Europeu e Asia Central
Romania 2013 12/2012 - 10/2013 308 | Leste Europeu e Asia Central
Russian Federation 2012 08/2011 - 06/2012 | 2.184 |Leste Europeu e Asia Central
Serbia 2013 01/2013 - 08/2013 226 | Leste Europeu e Asia Central
Slovak Republic 2013 01/2013 - 03/2014 122 | Leste Europeu e Asia Central
Slovenia 2013 03/2013 - 09/2013 118 | Leste Europeu e Asia Central
Turkey 2013 01/2013 - 06/2014 785 | Leste Europeu e Asia Central
Ukraine 2013 01/2013 - 11/2013 545 | Leste Europeu e Asia Central
Argentina 2010 04/2010 - 04/2011 836 | América Latina e Caribe
Bahamas, The 2010 04/2011 - 07/2011 70 América Latina e Caribe
Bolivia 2010 04/2010 - 04/2011 300 | América Latina e Caribe
Brazil 2009 05/2008 - 06/2009 866 | América Latina e Caribe
Chile 2010 04/2010 - 04/2011 832 | América Latina e Caribe
Colombia 2010 04/2010 - 04/2011 638 | América Latina e Caribe
Costa Rica 2010 07/2010 - 05/2011 345 | América Latina e Caribe
Dominican Republic 2016 08/2016 - 04/2017 152 | América Latina e Caribe
Ecuador 2010 04/2010 - 04/2011 274 | América Latina e Caribe
El Salvador 2016 03/2016 - 08/2016 391 | América Latina e Caribe
Guatemala 2010 07/2010 - 05/2011 433 | América Latina e Caribe
Guyana 2010 03/2011 - 07/2011 136 | América Latina e Caribe
Honduras 2016 07/2016 - 09/2017 274 | América Latina e Caribe
Jamaica 2010 04/2011 - 07/2011 187 | América Latina e Caribe
Mexico 2010 08/2009 - 06/2010 975 | América Latina e Caribe
Nicaragua 2016 10/2016 - 06/2017 267 | América Latina e Caribe
Panama 2010 07/2010 - 05/2011 142 | América Latina e Caribe
Paraguay 2010 04/2010 - 04/2011 274 | América Latina e Caribe
Peru 2010 04/2010 - 04/2011 782 | América Latina e Caribe
Suriname 2010 08/2011 - 11/2011 115 | América Latina e Caribe
Trinidad and Tobago 2010 03/2011 - 08/2011 207 | América Latina e Caribe
Uruguay 2010 04/2010 - 04/2011 415 | América Latina e Caribe
Venezuela, RB 2010 04/2010 - 04/2011 253 América Latina e Caribe
Irag 2011 03/2011 - 10/2011 387 | Oriente Médio e Norte da Africa
Israel 2013 04/2013 - 03/2014 292 | Oriente Médio e Norte da Africa
Jordan 2013 05/2013 - 01/2014 368 | Oriente Médio e Norte da Africa
Lebanon 2013 04/2013 - 09/2014 257 | Oriente Médio e Norte da Africa
Morocco 2013 05/2013 - 12/2014 138 | Oriente Médio e Norte da Africa
Tunisia 2013 09/2013 —11/2014 284 | Oriente Médio e Norte da Africa
Yemen, Rep. 2013 03/2013 - 07/2014 275 | Oriente Médio e Norte da Africa
Bangladesh 2013 04/2013 - 09/2013 | 964 | Sul Asiatico
Pakistan 2013 05/2013 - 05/2015 571 | Sul Asiatico
Sri Lanka 2011 06/2011 - 11/2011 316 | Sul Asiatico
31.222

Fonte: Elaboracgdo propria.




APENDICE C - Estatisticas descritivas das variaveis

Tabela 8 — Estatistica descritiva das variaveis utilizadas nas estimac¢des da amostra geral

Variaveis Observagdes Média Desvlo Minimo Méximo
Padréo
Suborno 31222 0.193069 0.39471 0 1
Tamanho (médio) 31222 0.344661 0.47526 0 1
Tamanho (grande) 31222 0.234706 0.42382 0 1
Justica 31222 0.389149 0.48756 0 1
Capital estrangeiro 31222 0.123503 0.32902 0 1
Informalidade 31222 0.558741 0.49654 0 1
Téxteis 31222 0.037089 0.18898 0 1
Couro 31222 0.005445 0.07359 0 1
Vestuario 31222 0.057812 0.23339 0 1
Alimenticio 31222 0.115879 0.32009 0 1
Metais e maquinaria 31222 0.087630 0.28276 0 1
Eletronicos 31222 0.013259 0.11439 0 1
Produtos Quimicos e Farmacéuticos 31222 0.044680 0.20660 0 1
Madeira e moveis 31222 0.025559 0.15782 0 1
Materiais ndo metalicos e plasticos 31222 0.060374 0.23818 0 1
Automaticos e seu componentes 31222 0.008584 0.09225 0 1
Outras manufaturas 31222 0.048491 0.21481 0 1
Comércio varejista e atacadista 31222 0.264205 0.44092 0 1
Hotéis e restaurantes 31222 0.065018 0.24656 0 1
Outros servicos 31222 0.101851 0.30246 0 1
N&o classificados 31222 0.059125 0.23586 0 1
Log(PIBpc) 31222  2.07e-08 1.09748 -2.4723  2.1400
Estabilidade politica 31222 -4.61e-09 0.82148 -2.0704  1.6523
Qualidade burocrética 31222 -1.21e-09 0.74822 -1.8458 2.1541
Nota 1: As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.
Tabela 9 — Africa: estatistica descritiva das variaveis utilizadas nas estimacoes
Variaveis Observagdes Média Desvlo Minimo Méximo
Padréo
Suborno 7508 0.2596  0.4384 0 1
Tamanho (médio) 7508 0.2757  0.4469 0 1
Tamanho (grande) 7508 0.1227 0.3281 0 1
Justica 7508 0.4242  0.4943 0 1
Capital estrangeiro 7508 0.1996 0.3998 0 1
Informalidade 7508 0.6853 0.4644 0 1
Log(PIBpc) 7508  -1.2955 0.8042 -2.4723 0.8024
Estabilidade politica 7508 -0.0872 0.9010 -1.8302 1.5240
Qualidade burocratica 7508 -0.4585 0.6689 -1.8458 0.6542

Nota 1: As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.
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Tabela 10 — Leste Asiatico e Pacifico: estatistica descritiva das variaveis utilizadas nas

estimacOes
Variaveis Observacdes Meédia PD VIO Minimo  Méximo
adréo

Suborno 3787 0.2260 0.4183 0 1

Tamanho (médio) 3787 0.3731 0.4836 0 1

Tamanho (grande) 3787 0.3659  0.4817 0 1

Justica 3787 0.5827 0.4931 0 1

Capital estrangeiro 3787 0.1082 0.3107 0 1

Informalidade 3787 0.5162  0.4998 0 1
Log(PIBpc) 3787 0.0461 0.6092 -0.9895 1.0426
Estabilidade politica 3787 0.2075 0.3796 -0.1007 1.0241
Qualidade burocrética 3787 0.1478 0.4765 -0.8458 1.1541

Nota 1: As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.

Tabela 11 — Leste Europeu e Asia Central: estatistica descritiva das variaveis utilizadas nas

estimacOes
Variaveis Observacbes Média FE) VIO Minimo  Maximo
adréo

Suborno 6911 0.1422  0.3493 1 0

Tamanho (médio) 6911 0.3578  0.4793 1 0

Tamanho (grande) 6911 0.1723 0.3776 1 0

Justica 6911 0.3983  0.4895 1 0

Capital estrangeiro 6911 0.0714 0.2576 1 0

Informalidade 6911 0.3811  0.4856 1 0
Log(PIBpc) 6911 0.8644 05709 -0.6927 1.7850
Estabilidade politica 6911 0.2253 0.7108 -0.7170  1.6523
Qualidade burocratica 6911 -0.2253 0.8047 -0.8458 2.1541

Nota 1: As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.

Tabela 12 — América Latina e Caribe: estatistica descritiva das variaveis utilizadas nas

estimacOes
Variaveis Observacbes Meédia Desvlo Minimo Méximo
Padréo

Suborno 9164 0.1164  0.3207 0 1

Tamanho (médio) 9164 0.3762 0.4844 0 1

Tamanho (grande) 9164 0.3174  0.4655 0 1

Justica 9164 0.2471  0.4313 0 1

Capital estrangeiro 9164 0.1358 0.3426 0 1

Informalidade 9164 0.6648 0.4720 0 1
Log(PIBpc) 9164 0.5728 0.6131 -0.6671  1.9996
Estabilidade politica 9164 0.2416 0.6716 -1.0043  1.5265
Qualidade burocratica 9164 0.4048 0.6279 -0.8458 1.1541

Nota 1: As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.
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Tabela 13 — Oriente Médio e Norte da Africa: estatistica descritiva das variaveis utilizadas nas
estimacOes

Variaveis Observacdes Meédia PD VIO Minimo  Méximo
adréo
Suborno 2001 0.2623  0.4400 0 1
Tamanho (médio) 2001 0.3423 0.4746 0 1
Tamanho (grande) 2001 0.1889 0.3915 0 1
Justica 2001 0.4997 0.5001 0 1
Capital estrangeiro 2001 0.0734 0.2609 0 1
Informalidade 2001 0.4087 0.4917 0 1
Log(PIBpc) 2001 0.2602 0.9396 -1.2077  2.1400
Estabilidade politica 2001 -0.8021 0.6298 -1.8419 0.0398
Qualidade burocratica 2001 0.2118 0.8755 -0.8458 2.1542

Nota 1: As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.

Tabela 14 — Sul Asiatico: estatistica descritiva das variaveis utilizadas nas estimacdes

Variaveis Observagdes Média F?:g\;g% Minimo Méximo
Suborno 1851 0.3500 0.4771 0 1
Tamanho (médio) 1851 0.3630 0.4810 0 1
Tamanho (grande) 1851 0.2933  0.4554 0 1
Justica 1851 0.3997  0.4899 0 1
Capital estrangeiro 1851 0.0329 0.1785 0 1
Informalidade 1851 0.4321 0.4955 0 1
Log(PIBpc) 1851 -1.18468 0.4455 -1.4601 -0.2242
Estabilidade politica 1851  -1.2417 0.6414 -2.0704 -0.1919
Qualidade burocratica 1851 0.1541 0 0.1541 0.1541

Nota 1: As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.



APENDICE D - Probit instrumental e teste de endogeneidade

Tabela 15 — Regressdo probit instrumental e minimos quadrados em dois estagios

Variaveis 2SLS Probit instrumental
Informalidade 0.0053*** 0.0367***
(0.0007) (0.0046)
Capital estrangeiro -0.0005 -0.0061
(0.0018) (0.0104)
Tamanho (médio) 0.0310*** 0.1904***
(0.0070) (0.0404)
Tamanho (grande) 0.0412* 0.2724**
(0.0232) (0.1331)
Justica -0.0546*** -0.3317***
(0.0034) (0.0205)
Constante 0.1047%** -1.2639***
(0.0059) (0.0341)
Wald chi2(5) 441.33%** 434.28***
Wald test of exogeneity 0.35
Durbin (score) chi2(1) 0.0893
Wu-Hausman F(1,37404) 0.0892
Observagoes 37411 37411

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.
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APENDICE E - Estimativas logit multinivel segundo o nivel de renda do pais

Tabela 16 — Paises de renda alta: estimacdo do impacto da informalidade e do capital estrangeiro
na probabilidade das firmas subornarem

Logit Multinivel

Variaveis (33) (34) (35) (36)
Parametros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.7411%**  0.9213 1.7410%**
(0.1932) (1.3880) (0.1933)
Capital estrangeiro 0.9014 0.9061 0.0411
(0.2273) (0.2289) (0.0809)
Nivel de pais
Qualidade burocratica (BQ) 0.4162* 0.5039 0.4772
(0.2098) (0.2785) (0.2405)
Log(PIBpc) 2.5086 1.7274 1.7028
(3.1093) (2.4766) (2.1256)
Estabilidade politica (PS) 1.2509 1.0092 1.1457
(0.4993) (0.4398) (0.4569)
Controle
Tamanho (médio) 1.4952%**  15032%** 1.4919%**
(0.1808) (0.1819) (0.1804)
Tamanho (grande) 1.7099***  1,7064*** 1.6897***
(0.2570) (0.2565) (0.2549)
Justica 0.5790***  (0.5782*** 0.5738***
(0.0707) (0.0707) (0.0704)
InteracBes
Informalidade*BQ 0.7092
(0.2749)
Informalidade*log(P1Bpc) 1.4974
(1.7300)
Informalidade*PS 1.5692
(0.6177)
Capital estrangeiro*BQ 0.3807
(0.2635)
Capital estrangeiro*log(P1Bpc) 8.2427
(12.3067)
Capital estrangeiro*PS 2.0705
(1.7103)
Constante 0.0437***  0.0165** 0.0236** 0.0281**
(0.0156) (0.0243) (0.0527) (0.0483)
Parametros aleatorios
Componente da variancia (62const.) 1.2624 0.6347 0.6299 0.6172
(0.6538) (0.3866) (0.3955) (0.3811)
Componente da variancia (6?infor.) 3.57e-15
(4.17e-09)
Componente da variancia (6>capest) 6.24e-12
(1.18e-06)
Correlacao intraclasses (ICC) 0.2773 0.1617 0.1607 0.1579
LRtest vs logit 152.10%**  20.21*** 16.04** 18.02%**
LRtest todos zero 64.95*** 66.07*** 68.72***
Critério de Akaike 2481.48 2432.53 2439.41 2436.76
Critério Bayesiano 2494.03 2495.26 2527.22 2524.57
Observagdes 3913 3913 3913 3913
Numero de grupos 12 12 12 12

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.

Nota 2: Dado que 0 modelo logit € log-linear, para analisar a probabilidade das firmas subornarem, foi
calculada a razdo de chances do evento ocorrer, que € igual a exponencial do coeficiente estimado
(GUJARATI e PORTER, 2011). As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.
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Tabela 17 — Paises de renda média alta: estimacdo do impacto da informalidade e do capital
estrangeiro na probabilidade das firmas subornarem

Logit Multinivel

Variaveis (37) (38) (39) (40)
Parametros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.5406***  1.1186 1.5403***
(0.0907) (0.1711) (0.0907)
Capital estrangeiro 1.1015 1.1014 1.3247
(0.0967) (0.0969) (0.2427)
Nivel de pais
Qualidade burocratica (BQ) 0.9308 1.0988 0.9464
(0.1989) (0.2463) (0.2034)
Log(PIBpc) 0.7514 0.5385* 0.7757
(0.2701) (0.2009) (0.2791)
Estabilidade politica (PS) 0.7991 0.8516 0.7825
(0.1529) (0.1733) (0.1503)
Controle
Tamanho (médio) 1.2888***  1.2853***  1.2804***
(0.0874) (0.0874) (0.0875)
Tamanho (grande) 1.3051***  1.2972*** 1.3109***
(0.0975) (0.0971) (0.0979)
Justica 0.5033***  (0.5041***  0.5026***
(0.0326) (0.0327) (0.0326)
Interagdes
Informalidade*BQ 0.7363**
(0.0933)
Informalidade*log(P1Bpc) 1.8775***
(0.3815)
Informalidade*PS 0.8913
(0.1011)
Capital estrangeiro*BQ 0.9232
(0.1315)
Capital estrangeiro*log(PIBpc) 0.7641
(0.1971)
Capital estrangeiro*PS 1.1343
(0.1616)
Constante 0.1262***  0.1405***  0.1647***  0.1367***
(0.0165) (0.0388) (0.0466) (0.0378)
Parametros aleatdrios
Componente da varidncia (62const.) 0.4831 0.4829 0.4853 0.4793
(0.1366) (0.1345) (0.1385) (0.1336)
Componente da variancia (6%nfor.) 0.0329
(0.0479)
Componente da variancia (6%capest) 1.92e-15
(1.35€e-08)
Correlagdo intraclasses (ICC) 0.1280 0.1280 0.1285 0.1272
LRtest vs logit 426.61***  426.89***  438.61***  42557***
LRtest todos zero 198.36***  216.03 200.49***
Critério de Akaike 9498.057  9390.427 9306.032 9321.57
Critério Bayesiano 9513.003  9315.698 9410.653 9426.192
Observacdes 13003 13003 13003 13003

NUmero de grupos

31

31

31

31

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.
Nota 2: Dado que o modelo logit € log-linear, para analisar a probabilidade das firmas subornarem, foi
calculada a razdo de chances do evento ocorrer, que € igual a exponencial do coeficiente estimado

(GUJARATI e PORTER, 2011). As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.
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Tabela 18 — Paises de renda média baixa: estimacdo do impacto da informalidade e do capital

estrangeiro na probabilidade das firmas subornarem
Logit Multinivel

Variaveis (41) (42) (43) (44)
Parémetros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.5011***  1.8298***  1.4995***
(0.0841) (0.2335) (0.0840)
Capital estrangeiro 1.0999 1.0887 1.3094**
(0.0860) (0.0857) (0.1749)
Nivel de pais
Qualidade burocratica (BQ) 0.7087 0.7487 0.7042
(0.1513) (0.1621) (0.1508)
Log(PIBpc) 1.2681 1.0153 1.2258
(0.4489) (0.3562) (0.4335)
Estabilidade politica (PS) 0.5389***  0.5152***  (.5373***
(0.0985) (0.0925) (0.0981)
Controle
Tamanho (médio) 1.2359***  1.2283***  1.2411***
(0.0760) (0.0759) (0.0764)
Tamanho (grande) 1.2084** 1.2159** 1.2094**
(0.0944) (0.0954) (0.0948)
Justica 0.5490***  0.5509***  (0.5503***
(0.0319) (0.0322) (0.0320)
Interagdes
Informalidade*BQ 0.8861
(0.1123)
Informalidade*log(P1Bpc) 1.5188**
(0.2790)
Informalidade*PS 1.1163
(0.0996)
Capital estrangeiro*BQ 0.9952
(0.1263)
Capital estrangeiro*log(PIBpc) 1.3714
(0.2987)
Capital estrangeiro*PS 1.0306
(0.0889)
Constante 0.2966***  0.2345***  (0.2130***  (0.2288***

(0.0488) (0.0551) (0.0494) (0.0537)
Parametros aleatdrios

Componente da varidncia (62const.) 0.7279 0.5238 0.4784 0.5204
(0.2026) (0.1481) (0.1417) (0.1472)
Componente da variancia (6%nfor.) 0.0614
(0.0515)

Componente da variancia (6%capest) 3.95e-19

(1.28e-10)
Correlagdo intraclasses (ICC) 0.1812 0.1373 0.1269 0.1366
LRtest vs logit 088.98***  570.87***  5§7.22***  562.79***
LRtest todos zero 191.21***  217.18*** 194.06***
Critério de Akaike 9457.051  9281.838 9263.867 9286.995
Critério Bayesiano 9471.254  9352.851 9363.286 9386.413
Observacdes 8967 8967 8967 8967
NUmero de grupos 28 28 28 28

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.

Nota 2: Dado que o modelo logit € log-linear, para analisar a probabilidade das firmas subornarem, foi
calculada a razdo de chances do evento ocorrer, que € igual a exponencial do coeficiente estimado
(GUJARATI e PORTER, 2011). As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.
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Tabela 19 — Paises de renda baixa: estimacdo do impacto da informalidade e do capital
estrangeiro na probabilidade das firmas subornarem

Logit Multinivel

Variaveis (45) (46) 47 (48)
Parametros Fixos
Nivel de firma
Informalidade 1.2902***  3.5803*** 1.2993***
(0.0931) (1.6939) (0.0939)
Capital estrangeiro 0.8039** 0.8021** 1.4894
(0.0826) (0.0828) (0.7496)
Nivel de pais
Qualidade burocratica (BQ) 0.8795 1.0640 0.8419
(0.1495) (0.2171) (0.1457)
Log(PIBpc) 0.7008 0.4413** 0.6856
(0.2394) (0.1718) (0.2369)
Estabilidade politica (PS) 0.4557***  0.4605***  (0.4564***
(0.0746) (0.0844) (0.0753)
Controle
Tamanho (médio) 1.0940 1.0884 1.1036
(0.0828) (0.0826) (0.0837)
Tamanho (grande) 1.3785*%**  1.3736*** 1.3765***
(0.1268) (0.1268) (0.1267)
Justica 0.7119***  0.7108***  0.7159***
(0.0488) (0.0489) (0.0492)
Interagdes
Informalidade*BQ 0.7792
(0.1217)
Informalidade*log(P1Bpc) 1.8662**
(0.5013)
Informalidade*PS 0.9964
(0.1223)
Capital estrangeiro*BQ 1.3298*
(0.2085)
Capital estrangeiro*log(PIBpc) 1.3467
(0.3684)
Capital estrangeiro*PS 0.8958
(0.1236)
Constante 0.3437***  0.1255** 0.0591***  (0.1182***
(0.0622) (0.0801) (0.0422) (0.0761)
Parametros aleatdrios
Componente da varidncia (62const.) 0.5194 0.1899 0.0253 0.1894
(0.1884) (0.0792) (0.0271) (0.0791)
Componente da variancia (6%nfor.) 0.1940
(0.0832)
Componente da variancia (6%capest) 7.92e-17
(4.10e-09)
Correlagdo intraclasses (ICC) 0.1364 0.0546 0.0557 0.0544
LRtest vs logit 438.89***  85.75*** 93.50*** 86.01***
LRtest todos zero 67.12%** 77.01%** 73.83***
Critério de Akaike 5994.335  5943.214 5941.329 5944.509
Critério Bayesiano 6007.500  6009.042 6033.488 6036.668
Observacdes 5339 5339 5339 5339
NUmero de grupos 17 17 17 17

Nota 1: *, ** e *** denotam niveis de significancia de, respectivamente, 10%, 5% e 1%.
Nota 2: Dado que o modelo logit € log-linear, para analisar a probabilidade das firmas subornarem, foi
calculada a razdo de chances do evento ocorrer, que € igual a exponencial do coeficiente estimado

(GUJARATI e PORTER, 2011). As variaveis a nivel de pais foram centralizadas pela média global.



